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แบบแสดงรายการข้อมูลประจำปี (แบบ 56-1) ณ สิ้นปีบัญชี 2554                                                            
บริษัท แสนสิริ จำกัด (มหาชน)

	4.  การประกอบธุรกิจในแต่ละกลุ่มธุรกิจ


	4.1
	ลักษณะผลิตภัณฑ์และบริการ



กลุ่มบริษัทแสนสิริมีการประกอบธุรกิจหลักซึ่งแบ่งออกเป็น 2 กลุ่ม อันได้แก่ (1) ธุรกิจพัฒนาอสังหาริมทรัพย์                       (2) ธุรกิจบริการอสังหาริมทรัพย์ ทั้งนี้ ลักษณะผลิตภัณฑ์หรือบริการของแต่ละกลุ่มธุรกิจมีรายละเอียดดังต่อไปนี้

4.1.1
ธุรกิจพัฒนาอสังหาริมทรัพย์

(ก) 
ธุรกิจพัฒนาอสังหาริมทรัพย์เพื่อขาย 
	ประเภทผลิตภัณฑ์
	ระดับราคา
	ราคาเฉลี่ย 
	โครงการในปัจจุบัน

	บ้านเดี่ยว / บ้านแฝด
	สูง
	> 10.10 ล้านบาทต่อยูนิต
	นาราสิริ ไฮด์อเวย์

	
	ปานกลาง
	5.10 – 10.10 ล้านบาทต่อยูนิต
	เศรษฐสิริ ราชพฤกษ์-จรัญฯ
เศรษฐสิริ วัชรพล
เศรษฐสิริ ศรีนครินทร์-พระรามเก้า
เศรษฐสิริ ชัยพฤกษ์-แจ้งวัฒนะ
บุราสิริ งามวงศ์วาน-ประชาชื่น
บุราสิริ อ่อนนุช-บางนา

	
	ต่ำ
	2.51 – 5.10 ล้านบาทต่อยูนิต
	สราญสิริ พหลโยธิน-สายไหม
ฮาบิเทีย ปัญญาอินทรา โครงการ 2
ฮาบิเทีย วัชรพล

	ทาวน์เฮ้าส์ / โฮม ออฟฟิศ
	สูง
	> 7.10 ล้านบาทต่อยูนิต
	เรสซิเดนท์ สุขุมวิท 65
บี สแควร์ พระรามเก้า-เหม่งจ๋าย

	
	ปานกลาง
	3.10 – 7.10 ล้านบาทต่อยูนิต
	บี อเวนิว วัชรพล
ทาวน์ อเวนิว พระรามสอง ซอย 30
ทาวน์ อเวนิว ศรีนครินทร์
ทาวน์ อเวนิว พระรามเก้า

	
	ต่ำ
	1.20 – 3.10 ล้านบาทต่อยูนิต
	ฮาบิทาวน์ วัชรพล
วี วิลเลจ 


	ประเภทผลิตภัณฑ์
	ระดับราคา
	ราคาเฉลี่ย 
	โครงการในปัจจุบัน

	คอนโดมิเนียม
	สูง
	> 100,000 บาทต่อตรม.
	ควอทโทร บาย แสนสิริ
ไพน์ บาย แสนสิริ
คีนน์ บาย แสนสิริ
เวีย 49
เวีย โบทานี่

	
	ปานกลาง
	60,000-100,000 ต่อตรม.
	วายน์ สุขุมวิท
ซีล บาย แสนสิริ
ออนิกซ์ พหลโยธิน
ทีล สาทร-ตากสิน
บ้านแสนคราม

	
	ต่ำ
	40,000-60,000 ต่อตรม.
	เดอะ เบส
ดีคอนโด รามคำแหง
ดีคอนโด รามอินทรา
ดีคอนโด กะทู้



แสนสิริพัฒนาโครงการอสังหาริมทรัพย์เพื่อขายหลากหลายรูปแบบภายใต้แบรนด์ต่าง ๆ โดยมีผลิตภัณฑ์ทั้งบ้านเดี่ยว บ้านแฝด ทาวน์เฮ้าส์ โฮม ออฟฟิศ และคอนโดมิเนียม ครอบคลุมทุกระดับราคา เพื่อตอบสนองความต้องการของลูกค้าแต่ละกลุ่มที่แตกต่างกัน ผลิตภัณฑ์ของแสนสิริในทุกระดับราคา ยังคงคุณภาพตามมาตรฐานของแสนสิริ สำหรับการเปิดโครงการในปี 2554 แสนสิริมุ่งเน้นการขยายโครงการไปยังกลุ่มลูกค้าระดับบนมากขึ้น และได้ขยายการพัฒนาโครงการไปยังทำเลตากอากาศที่มีชื่อเสียง นอกเหนือจากการพัฒนาโครงการตามแนวรถไฟฟ้าบีทีเอส และรถไฟฟ้าใต้ดิน หรือบริเวณย่านธุรกิจเป็นหลัก โดยแสนสิริได้เปิดโครงการบ้านเดี่ยวนาราสิริ ไฮด์อเวย์ ซึ่งมีระดับราคาเฉลี่ย 15 ล้านบาทต่อยูนิต โครงการทาวน์เฮ้าส์ เรสซิเดนท์ สุขุมวิท 65 ซึ่งมีระดับราคาเฉลี่ย 18 ล้านบาทต่อยูนิต โครงการทาวน์เฮ้าส์ในรูปแบบผลิตภัณฑ์ใหม่ ที่เรียกว่า “โฮม ออฟฟิศ” คือ โครงการบี สแควร์ พระรามเก้า-เหม่งจ๋าย ซึ่งมีระดับราคาเฉลี่ย 12 ล้านบาทต่อยูนิต เพื่อให้ตอบโจทย์กับความต้องการของลูกค้าที่ต้องการบ้านที่รองรับการอยู่อาศัยและทำงานได้อย่างสะดวกสบาย นอกจากนี้ ในปี 2554 แสนสิริได้พัฒนาโครงการในจังหวัดภูเก็ตเป็นครั้งแรก ซึ่งจัดเป็นทำเลที่มีศักยภาพสูง โครงการคอนโดมิเนียมโครงการแรกที่เปิดขายคือ โครงการ “ดี คอนโด กะทู้” ซึ่งมีระดับราคาเฉลี่ย 1 ล้านบาทต่อยูนิต ซึ่งโครงการดังกล่าวได้รับผลตอบรับจากลูกค้าเป็นอย่างดี สามารถปิดการขายได้ในเวลาเพียง 2-3 สัปดาห์
โครงการเพื่อขายในปัจจุบัน
	บริษัท แสนสิริ จำกัด (มหาชน)

	ดำเนินการโดย / โครงการ / ประเภท
	ที่ตั้งโครงการ
	พื้นที่โครงการ
(ไร่-งาน-ตร.ว.)
	จำนวนหน่วย
	มูลค่าโครงการ
(ล้านบาท)
	ระยะเวลา
ในการก่อสร้าง
	ความคืบหน้า
ของการก่อสร้าง 
(ร้อยละของ
มูลค่าตามบัญชี)
(ณ 31 ธ.ค. 54)
	ความคืบหน้า
ของการขาย
(ร้อยละของ
มูลค่าขาย
ทั้งโครงการ)
(ณ 31 ธ.ค. 54)

	บ้านเดี่ยว
	
	
	
	
	
	
	

	เศรษฐสิริ วงแหวน-รามอินทรา
	ถนนวงแหวน
	43 - 3 - 89
	163
	997
	ม.ค. 51 - มิ.ย. 53
	94.25
	79.12

	เศรษฐสิริ บางนา-วงแหวน
	ถนนบางนา-ตราด
	63 - 0 - 56
	217
	1,621
	มี.ค. 51 - พ.ค. 53
	95.57
	100.00

	บุราสิริ ประชาชื่น
	ถนนประชาชื่น
	70 - 1 - 64
	301
	1,970
	มิ.ย. 52 - ก.พ. 55
	86.18
	68.50

	บุราสิริ ราชพฤกษ์
	ถนนราชพฤกษ์
	50 – 1 -71
	184
	1,115
	ธ.ค. 51 - ธ.ค. 53
	98.95
	96.30

	สราญสิริ ประชาอุทิศ สุขสวัสดิ์
	ถนนประชาอุทิศ
	74 - 1 - 43
	340
	1,484
	ก.พ. 52 - ส.ค. 54
	82.65
	63.51

	บุราสิริ อ่อนนุช-บางนา
	ถนนกาญจนาภิเษก
	59 - 1 – 13.54
	229
	1,305
	ต.ค. 52 - ม.ค. 55
	88.81
	64.29

	เศรษฐสิริ ชัยพฤกษ์ - แจ้งวัฒนะ
	ถนนราชพฤกษ์,ถนนชัยพฤกษ์
	83 - 2 - 69
	276
	2,251
	ม.ค. 53 - ต.ค. 57
	66.25
	37.87

	เศรษฐสิริ ราชพฤกษ์ – จรัญสนิทวงศ์
	ถนนราชพฤกษ์ – จรัญสนิทวงศ์
	84 - 1 - 99
	234
	2,373
	มิ.ย. 53 - ธ.ค. 55
	58.61
	52.80

	เศรษฐสิริ ศรีนครินทร์-พระราม 9
	ถนนศรีนครินทร์-พระราม 9
	66 - 2 - 62
	233
	2,059
	พ.ย. 53 - พ.ค. 56
	45.43
	43.70

	เศรษฐสิริ วัชรพล
	ถนนวัชรพล-ออเงิน-สุขาภิบาล 5
	64 - 1 - 55
	197
	1,804
	ม.ค. 54 - ม.ค. 58
	23.55
	3.70

	นาราสิริ ไฮด์อเวย์
	ซอยโยธินพัฒนา 3 
	15 - 1 - 55.7
	60
	949
	มี.ค. 54 - ก.ย. 55
	42.01
	3.82

	ทาวน์เฮ้าส์
	
	
	
	
	
	
	

	ทาวน์ พลัส เอ็กซ์ ประชาชื่น
	ถนนประชาชื่น
	22 - 0 - 67
	249
	986
	ก.ย. 52 - ก.ค. 55
	100
	97.61

	ทาวน์ อเวนิว ศรีนครินทร์
	ถนนเทพารักษ์, 
ถนนศรีนครินทร์
	27 - 2 - 83
	235
	1,035
	ก.ค. 54 - ก.ค. 55
	71.79
	52.19

	ทาวน์ อเวนิว พระราม 2
	ถนนพระราม 2
	15 - 2 - 4
	157
	543
	ต.ค. 53 - มี.ค. 55
	95.42
	98.71

	ฮาบิทาวน์ วัชรพล
	ถนนวัชรพล
	26 - 2 - 20
	238
	642
	พ.ย. 53 - ก.ย. 55
	44.69
	62.64

	บี สแควร์ พระราม 9-เหม่งจ๋าย
	ถนนพระราม 9-เหม่งจ๋าย
	15 - 0 - 15.5
	78
	942
	ม.ค. 54 - มิ.ย. 55
	90.38
	40.63

	เรสซิเดนซ์ สุขุมวิท 65
	ซอยสุขุมวิท 65
	1 - 1 - 3.9
	10
	181
	ม.ค. 54 - ส.ค. 54
	89.8
	11.70

	ทาวน์ อเวนิว พระราม 2 ซอย 30
	ถนนพระราม 2 ซอย 30
	12 - 2 - 60
	120
	514
	มี.ค. 54 - ก.ย. 55
	50.3
	15.17



โครงการเพื่อขายในปัจจุบัน

	บริษัท แสนสิริ จำกัด (มหาชน)

	ดำเนินการโดย / โครงการ / ประเภท
	ที่ตั้งโครงการ
	พื้นที่โครงการ
(ไร่-งาน-ตร.ว.)
	จำนวนหน่วย
	มูลค่าโครงการ
(ล้านบาท)
	ระยะเวลา
ในการก่อสร้าง
	ความคืบหน้า
ของการก่อสร้าง 
(ร้อยละของ
มูลค่าตามบัญชี)
(ณ 31 ธ.ค. 54)
	ความคืบหน้า
ของการขาย
(ร้อยละของ
มูลค่าขาย
ทั้งโครงการ)
(ณ 31 ธ.ค. 54)

	คอนโดมิเนียม
	
	
	
	
	
	
	

	ควอทโทร
	ทองหล่อ ซอย 4
	4 - 2 - 7
	446
	4,560
	ส.ค. 52 - ก.พ. 55
	99.5
	80.76

	เดอะ เบส สุขุมวิท 77
	ถนนสุขุมวิท ซอย 77
	6 - 2 - 32.7
	1,227
	2,449
	ก.พ. 54 - ธ.ค. 55
	19.83
	100.00

	ไพน์ บาย แสนสิริ
	ถนนพญาไท
	1 - 3 - 56
	298
	2,048
	ต.ค. 53 - ต.ค. 54
	34.73
	100.00

	ออนิกซ์ พหลโยธิน
	ถนนพหลโยธิน
	3 - 3 - 77
	620
	2,323
	ม.ค. 54 - ธ.ค. 55
	15.3
	98.53

	วายน์ สุขุมวิท
	ถนนสุขุมวิท
	2 - 2 - 75
	460
	1,741
	ธ.ค. 53 - มิ.ย. 55
	54.59
	42.97

	คีนน์ บาย แสนสิริ
	ถนนสุขุมวิท
	1 - 2 - 86
	216
	1,788
	ม.ค. 54 - พ.ย. 55
	32.86
	95.15

	เวีย 49
	ซอยสุขุมวิท 49 ถนนสุขุมวิท
	1 - 0 - 48
	85
	604
	ม.ค. 54 - ก.พ. 55
	50.34
	98.87

	ทีล สาทร-ตากสิน
	ถนนสมเด็จพระเจ้าตากสิน
	2 - 3 - 13
	409
	1,485
	มี.ค. 54 - ก.ย. 55
	22.1
	95.04

	ดี คอนโด รามอินทรา
	ถนนรามอินทรา
	9 - 1 - 49.67
	825
	1,041
	มี.ค. 54 - พ.ค. 55
	91.12
	93.29

	ดี คอนโด จรัญฯ - บางขุนนนท์
	ถนนบางขุนนนท์
	5 - 1 - 63.01
	445
	526
	ม.ค. 55 - ธ.ค. 56
	1.11
	100.00

	เวีย โบทานี่
	ซอยสุขุมวิท 47 ถนนสุขุมวิท
	2 - 0 - 16
	137
	937
	มิ.ย. 54 - ส.ค. 55
	19.51
	71.41

	ซีล บาย แสนสิริ
	เอกมัย 12
	3 - 2 - 98
	376
	1,627
	ก.ค. 54 - ธ.ค. 55
	18.5
	65.36

	ที่ดิน
	
	
	
	
	
	
	

	กรีนไซด์ บาย แสนสิริ
	ถนนปัญญารามอินทรา
	62 - 3 - 25
	46
	158
	n/a
	100
	100.00


โครงการเพื่อขายในปัจจุบัน

	บริษัท ชนชัย จำกัด

	ดำเนินการโดย / โครงการ / ประเภท
	ที่ตั้งโครงการ
	พื้นที่โครงการ
(ไร่-งาน-ตร.ว.)
	จำนวนหน่วย
	มูลค่าโครงการ
(ล้านบาท)
	ระยะเวลา
ในการก่อสร้าง
	ความคืบหน้า
ของการก่อสร้าง 
(ร้อยละของ
มูลค่าตามบัญชี)
(ณ 31 ธ.ค. 54)
	ความคืบหน้า
ของการขาย
(ร้อยละของ
มูลค่าขาย
ทั้งโครงการ)
(ณ 31 ธ.ค. 54)

	บ้านเดี่ยว
	
	
	
	
	
	
	

	สราญสิริ พหลโยธิน-สายไหม
	ถนนรามอินทรา , สายไหม
	72 - 2 - 12.6
	293
	1,411
	มี.ค. 53 - มิ.ย. 56
	64.99
	38.68

	ทาวน์เฮ้าส์
	
	
	
	
	
	
	

	บี อเวนิว วัชรพล
	ถนนสุขาภิบาล 5
	16 - 3 - 4.18
	146
	630
	ก.ย. 53 - พ.ย. 55
	60.02
	81.07

	คอนโดมิเนียม
	
	
	
	
	
	
	

	ไฮวฟ์ ตากสิน
	ถนนสาทร
	3 - 0 - 3.9
	365
	1,540
	ต.ค. 51 - ก.ย. 53
	100
	100.00

	บล็อค 77
	ซอยสุขุมวิท 77
	3 - 1 - 0
	467
	1,575
	มี.ค. 52 - พ.ค. 55
	100
	94.44

	เวอร์ติเคิล อารีย์
	ซอยอารีย์
	1 - 1 - 96
	189
	1,004
	ก.พ. 52 - พ.ย. 54
	100
	100.00

	บริษัท พิวรรธนา จำกัด

	

	ดำเนินการโดย / โครงการ / ประเภท
	ที่ตั้งโครงการ
	พื้นที่โครงการ
(ไร่-งาน-ตร.ว.)
	จำนวนหน่วย
	มูลค่าโครงการ
(ล้านบาท)
	ระยะเวลา
ในการก่อสร้าง
	ความคืบหน้า
ของการก่อสร้าง 
(ร้อยละของ
มูลค่าตามบัญชี)
(ณ 31 ธ.ค. 54)
	ความคืบหน้า
ของการขาย
(ร้อยละของ
มูลค่าขาย
ทั้งโครงการ)
(ณ 31 ธ.ค. 54)

	บ้านเดี่ยว
	
	
	
	
	
	
	

	บ้านพร้อมพัฒน์ ไพร์ม
	ถนนปัญญารามอินทรา
	59 - 3 - 0
	369
	983
	เม.ย. 52 - มิ.ย. 56
	88.17
	56.16

	ฮาบิเทีย ราชพฤกษ์
	ถนนราชพฤกษ์
	81 - 2 - 4
	364
	1,329
	ธ.ค. 52 - เม.ย. 55
	96.07
	80.56

	สราญสิริ ท่าข้าม-พระราม 2
	ถนนพระราม 2 (ธนบุรี-ปากท่อ)
	63 - 0 - 89
	242
	1,100
	เม.ย. 52 - ต.ค.54
	99.55
	90.78

	ฮาบิเทีย บางใหญ่
	อำเภอบางใหญ่ จังหวัดนนทบุรี
	47 - 1 - 29
	216
	807
	เม.ย. 52 -  พ.ย. 54
	99.33
	90.89

	ฮาบิเทีย วัชรพล
	ถนนวัชรพล
	49 - 3 - 55.99
	206
	1,024
	พ.ย. 53 - ก.ย.55
	41.32
	41.01

	ทาวน์เฮ้าส์
	
	
	
	
	
	
	

	วี วิลเลจ เฟส 1
	ถนนรังสิต คลองสอง 
ซอยเอราวัณ
	4 - 3 - 47.51
	171
	221
	ก.พ. 53 - ต.ค. 54
	89.78
	66.20


โครงการเพื่อขายในปัจจุบัน

	บริษัท อาณาวรรธน์ จำกัด

	ดำเนินการโดย / โครงการ / ประเภท
	ที่ตั้งโครงการ
	พื้นที่โครงการ
(ไร่-งาน-ตร.ว.)
	จำนวนหน่วย
	มูลค่าโครงการ
(ล้านบาท)
	ระยะเวลา
ในการก่อสร้าง
	ความคืบหน้า
ของการก่อสร้าง 
(ร้อยละของ
มูลค่าตามบัญชี)
(ณ 31 ธ.ค. 54)
	ความคืบหน้า
ของการขาย
(ร้อยละของ
มูลค่าขาย
ทั้งโครงการ)
(ณ 31 ธ.ค. 54)

	บ้านเดี่ยว+บ้านแฝด
	
	
	
	
	
	
	

	ฮาบิเทีย รามอินทรา โซน 2
	ถนนปัญญารามอินทรา
	81 - 3 - 96.53
	215
	1,126
	ธ.ค. 53 - ต.ค. 54
	95.34
	77.00

	บริษัท เรด โลตัส พร็อพเพอร์ตี้ จำกัด

	ดำเนินการโดย / โครงการ / ประเภท
	ที่ตั้งโครงการ
	พื้นที่โครงการ
(ไร่-งาน-ตร.ว.)
	จำนวนหน่วย
	มูลค่าโครงการ
(ล้านบาท)
	ระยะเวลา
ในการก่อสร้าง
	ความคืบหน้า
ของการก่อสร้าง 
(ร้อยละของ
มูลค่าตามบัญชี)
(ณ 31 ธ.ค. 54)
	ความคืบหน้า
ของการขาย
(ร้อยละของ
มูลค่าขาย
ทั้งโครงการ)
(ณ 31 ธ.ค. 54)

	บ้านพักตากอากาศ
	
	
	
	
	
	
	

	สีดา ทรอปิคอล วิลล่า
	ซอยหัวหิน 116
จังหวัดประจวบคีรีขันธ์
	7 - 0 - 18
	22
	118
	ก.ย. 49 - ก.ค. 51
	79.38
	31.26

	คอนโดมิเนียม
	
	
	
	
	
	
	

	บ้านแสนคราม
	อำเภอหัวหิน จังหวัดประจวบคีรีขันธ์
	14 - 1 - 92
	266
	1,428
	ก.พ. 55 - มี.ค.56
	0.72
	1.70

	บริษัท พลัส พร็อพเพอร์ตี้ จำกัด

	ดำเนินการโดย / โครงการ / ประเภท
	ที่ตั้งโครงการ
	พื้นที่โครงการ
(ไร่-งาน-ตร.ว.)
	จำนวนหน่วย
	มูลค่าโครงการ
(ล้านบาท)
	ระยะเวลา
ในการก่อสร้าง
	ความคืบหน้า
ของการก่อสร้าง 
(ร้อยละของ
มูลค่าตามบัญชี)
(ณ 31 ธ.ค. 54)
	ความคืบหน้า
ของการขาย
(ร้อยละของ
มูลค่าขาย
ทั้งโครงการ)
(ณ 31 ธ.ค. 54)

	ทาวน์เฮ้าส์
	
	
	
	
	
	
	

	ทาวน์ พลัส อ่อนนุช-ลาดกระบัง
	ถนนกาญจนาภิเษก
	33 - 2 - 68
	198
	670
	ก.ย. 52 - ส.ค. 54
	96.56
	99.49

	ทาวน์ พลัส เกษตรนวมินทร์
	ถนนนวลจันทร์
	40 - 1 - 92
	376
	1,688
	มี.ค. 51 - ก.ย. 53
	99.35
	100.00

	ทาวน์ พลัส ประชาอุทิศ
	ถนนประชาอุทิศ
	52 - 2 - 6
	492
	1,452
	มี.ค. 52 - ก.ย. 55
	66.36
	44.85

	ทาวน์ พลัส เทพารักษ์
	ถนนเทพารักษ์
	33 - 2 - 46
	274
	761
	ก.พ. 52 - พ.ย. 55
	83.07
	71.03

	คอนโดมิเนียม
	
	
	
	
	
	
	

	ดี คอนโด อ่อนนุช-สุวรรณภูมิ
	ถนนอ่อนนุช
	10 - 0 - 94.7
	916
	933
	ต.ค.53 - ม.ค.55
	98.62
	97.97


โครงการเพื่อขายในปัจจุบัน

	บริษัท แสนสิริ แลนด์ จำกัด

	ดำเนินการโดย / โครงการ / ประเภท
	ที่ตั้งโครงการ
	พื้นที่โครงการ
(ไร่-งาน-ตร.ว.)
	จำนวนหน่วย
	มูลค่าโครงการ
(ล้านบาท)
	ระยะเวลา
ในการก่อสร้าง
	ความคืบหน้า
ของการก่อสร้าง 
(ร้อยละของ
มูลค่าตามบัญชี)
(ณ 31 ธ.ค. 54)
	ความคืบหน้า
ของการขาย
(ร้อยละของ
มูลค่าขาย
ทั้งโครงการ)
(ณ 31 ธ.ค. 54)

	ทาวน์เฮ้าส์
	
	
	
	
	
	
	

	ทาวน์ อเวนิว พระราม 9
	ถนนวงแหวนรอบนอกฝั่งตะวันออก
	30 - 2 - 97.83
	296
	1,018
	ส.ค. 53 - ธ.ค. 55
	55.95
	51.95

	คอนโดมิเนียม
	
	
	
	
	
	
	

	ดี คอนโด รามคำแหง
	ถนนรามคำแหง
	10 - 3 - 77
	1,120
	1,755
	มิ.ย. 53 - ก.ค. 54
	77.44
	81.23

	บริษัท ปภานัน จำกัด

	ดำเนินการโดย / โครงการ / ประเภท
	ที่ตั้งโครงการ
	พื้นที่โครงการ
(ไร่-งาน-ตร.ว.)
	จำนวนหน่วย
	มูลค่าโครงการ
(ล้านบาท)
	ระยะเวลา
ในการก่อสร้าง
	ความคืบหน้า
ของการก่อสร้าง 
(ร้อยละของ
มูลค่าตามบัญชี)
(ณ 31 ธ.ค. 54)
	ความคืบหน้า
ของการขาย
(ร้อยละของ
มูลค่าขาย
ทั้งโครงการ)
(ณ 31 ธ.ค. 54)

	คอนโดมิเนียม
	
	
	
	
	
	
	

	เดอะ เบส แจ้งวัฒนะ
	ถนนแจ้งวัฒนะ
	6 - 1 - 63
	1,231
	2,387
	ม.ค. 55 - ส.ค. 56
	1.05
	41.36

	ดี คอนโด กะทู้
	ถนนวิชิตสงคราม ตำบลกะทู้
	5 - 3 - 10.14
	556
	627
	ม.ค. 55 - ธ.ค. 56
	2.19
	100.00


หมายเหตุ
1 ไร่ 
= 
400 ตารางวา

1 งาน 
= 
100 ตารางวา

ร้อยละความคืบหน้าของโครงการใช้มูลค่าตามบัญชี ในส่วนของค่าพัฒนาโครงการ (แต่ไม่รวมค่าที่ดิน และดอกเบี้ย)


(ข) 
ธุรกิจพัฒนาอสังหาริมทรัพย์เพื่อเช่า 

แสนสิริมีธุรกิจพัฒนาอสังหาริมทรัพย์เพื่อเช่าซึ่งก่อให้เกิดรายรับอย่างต่อเนื่อง (Recurring income) แบ่งเป็น อาคารสำนักงานให้เช่า 2 แห่ง ได้แก่ อาคารสิริภิญโญ ถนนศรีอยุธยา และอาคารภักดี ถนนวิทยุ นอกจากนี้ แสนสิริยังมีโครงการขายสิทธิการเช่าอีก 2 แห่ง ประกอบด้วย โครงการ ซัน สแควร์ สีลม ซึ่งเป็นอาคารพาณิชย์ และโครงการ บ้านแสนสิริ ซึ่งมีลักษณะเป็นอาคารที่พักอาศัย 
โครงการเพื่อเช่าในปัจจุบัน

	ดำเนินการโดย / โครงการ
	ประเภท
	ที่ตั้งโครงการ
	พื้นที่โครงการ
(ไร่-งาน-ตารางวา)
	พื้นที่เช่า
(ตารางเมตร)
	อัตราการเข้าพัก (ร้อยละ) 
(ณ 31 ธ.ค. 54)

	บริษัท แสนสิริ จำกัด (มหาชน)
	
	
	
	

	อาคารสิริภิญโญ
	อาคารสำนักงาน
	ถนนศรีอยุธยา
	3 - 2 - 39
	12,601
	100

	อาคารภักดี
	อาคารสำนักงาน
	ถนนวิทยุ
	5 - 0 - 27
	5,219
	100

	คาซา เดล มาเร
	บ้านพักตากอากาศ
	อ. หัวหิน 
จ. ประจวบคีรีขันธ์
	3 - 2 - 51
	-
	42

	บริษัท เอส. ยู. เอ็น. แมเนจเม้นท์ จำกัด
	
	
	
	

	ซัน สแควร์ สีลม
	อาคารพาณิชย์
	ซอยสีลม 21 
และ 23
	2 - 3 - 73
	8,294
	100


หมายเหตุ
1 ไร่ 
= 
400 ตารางวา

1 งาน 
= 
100 ตารางวา

4.1.2
ธุรกิจบริการอสังหาริมทรัพย์

(ก)
ธุรกิจด้านการบริการอสังหาริมทรัพย์  

ธุรกิจด้านการบริการอสังหาริมทรัพย์ ซึ่งดำเนินงานโดยบริษัท พลัส พร็อพเพอร์ตี้ จำกัด (“พลัส”) เป็นธุรกิจที่ส่งเสริมกันกับธุรกิจพัฒนาอสังหาริมทรัพย์เพื่อขายได้เป็นอย่างดี โดยนอกจากจะสร้างความพึงพอใจให้แก่ลูกค้าด้วยบริการที่ครบวงจร ยังเป็นแหล่งกระแสรายรับที่ต่อเนื่องสำหรับแสนสิริ และเอื้ออำนวยให้แสนสิริสามารถใช้ประโยชน์จากฐานข้อมูล เพื่อนำมาพัฒนาโครงการอสังหาริมทรัพย์ให้ตรงกับความต้องการของตลาดต่อไป โดยธุรกิจด้านการบริการอสังหาริมทรัพย์ ประกอบด้วย 3 บริการหลัก ได้แก่ (1) บริการตัวแทนซื้อ ขาย เช่าอสังหาริมทรัพย์และบริหารงานขายโครงการ (2) การบริหารจัดการอสังหาริมทรัพย์แบบครบวงจร ทั้งการบริหารจัดการอสังหาริมทรัพย์เพื่อการอยู่อาศัยและการบริหารจัดการทรัพยากรอาคาร โดยมีโครงการอสังหาริมทรัพย์ภายใต้การบริหารงานจำนวนกว่า 158 โครงการ มีพื้นที่บริหารรวมทั้งสิ้น 3.76 ล้านตารางเมตร (ข้อมูลสิ้นสุด ณ 31 ธันวาคม 2554) และ (3) การบริการให้คำปรึกษาด้านอสังหาริมทรัพย์ทั้งก่อนเริ่มและระหว่างการดำเนินโครงการ โดยครอบคลุมด้านการศึกษาความเป็นไปได้ของโครงการ การสำรวจและศึกษาตลาด การวิเคราะห์ความเป็นไปได้ทางการเงิน และการจัดทำแผนฟื้นฟูโครงการอสังหาริมทรัพย์ นอกจากนี้ ยังมีบริการตรวจสอบอาคาร ซึ่งดำเนินงานโดย บริษัท ทัช พร็อพเพอร์ตี้ จำกัด 

(ข)
ธุรกิจด้านการศึกษา  



ปัจจุบันแสนสิริประกอบกิจการโรงเรียน ภายใต้ชื่อ “โรงเรียนสาธิตพัฒนา” ซึ่งนอกจากจะเป็นการเพิ่มแหล่งรายได้จากกิจการโรงเรียนอย่างต่อเนื่องแล้ว (Recurring income) ยังเป็นการสร้างโอกาสในการขยายธุรกิจ และสร้างผลประโยชน์ร่วม (Synergy) กับธุรกิจพัฒนาอสังหาริมทรัพย์ของแสนสิริ เนื่องจากโรงเรียนสาธิตพัฒนา ตั้งอยู่ใกล้บริเวณโครงการที่อยู่อาศัยของแสนสิริหลายแห่ง


(ค)
ธุรกิจโรงแรม


ปัจจุบัน แสนสิริ มีธุรกิจโรงแรมภายใต้ชื่อ “คาซา เดล มาเร” ซึ่งตั้งอยู่ที่อำเภอหัวหิน จังหวัดประจวบคีรีขันธ์ จำนวน 46 ห้องพัก บนพื้นที่ 3 ไร่ 2 งาน 51 ตารางวา 

(ง)
ธุรกิจเมดิคัล สปา


แสนสิริ มีธุรกิจเมดิคัล สปา ดำเนินการผ่านบริษัท ปภานัน จำกัด ภายใต้ชื่อ “S Medical Spa” ปัจจุบันเปิดดำเนินการ ณ อาคารภักดี ถนนวิทยุ นอกจากนี้ “S Medical Spa” ได้เพิ่มโอกาสทางธุรกิจด้วยการเปิด“seaSpa” บริการ สปาแบบครบวงจร ณ โรงแรม คาซา เดล มาเร โดยเริ่มเปิดดำเนินการตั้งแต่เดือนตุลาคม 2550                         เป็นต้นมา นับว่าแสนสิริสามารถใช้ประโยชน์จากธุรกิจที่มีในปัจจุบันมาสร้างผลประโยชน์ร่วม (Synergy) ในการสร้างมูลค่าเพิ่มและความแตกต่างให้กับธุรกิจโรงแรมได้เป็นอย่างดี
	4.2
	การตลาดและภาวะการแข่งขัน



ภาวะตลาดอสังหาริมทรัพย์ของไทยในปี 2554 ยังคงปรับตัวดีขึ้นอย่างต่อเนื่องจากปี 2553 ปัจจัยหลักมาจากความเชื่อมั่นของผู้บริโภคที่มีต่อสภาวะเศรษฐกิจและการเมืองของประเทศ ประกอบกับนโยบายของรัฐบาลที่สนับสนุนและเอื้อต่อการเติบโตของภาคอสังหาริมทรัพย์ เช่น นโยบายการลดหย่อนภาษีบ้านหลังแรก ซึ่งมีผลบังคับใช้ในเดือนกันยายน 2554 ถึงแม้ว่าจะมีปัจจัยลบบางส่วนจากอัตราดอกเบี้ยที่อยู่ในทิศทางขาขึ้น ประกอบกับมาตรการเรื่องการกำหนดอัตราส่วนสินเชื่อต่อมูลค่าหลักประกัน (Loan to value) ซึ่งออกโดยธนาคารแห่งประเทศไทย กำหนดให้อัตราส่วนสินเชื่อต่อมูลค่าหลักประกันของห้องชุดอยู่ที่ร้อยละ 90 (มีผลบังคับใช้ตั้งแต่ 1 มกราคม 2554 เป็นต้นไป) ในขณะที่อัตราส่วนสินเชื่อต่อมูลค่าหลักประกันของบ้านเดี่ยวและทาวน์เฮ้าส์อยู่ที่ร้อยละ 95 (มีผลบังคับใช้ตั้งแต่                             1 มกราคม 2555 เป็นต้นไป) อย่างไรก็ดี ปัจจัยลบดังกล่าวไม่ได้ส่งผลกระทบต่อความสามารถในการซื้อของผู้บริโภคมากนัก เนื่องจากอัตราส่วนสินเชื่อต่อมูลค่าหลักประกันที่ธนาคารแห่งประเทศไทยกำหนดนั้น ยังคงสอดคล้องกับมูลค่าเงินทำสัญญา และเงินผ่อนดาวน์ที่ลูกค้าต้องชำระให้กับผู้ประกอบการ ในส่วนของอัตราดอกเบี้ยสินเชื่อปรับสูงขึ้นในระดับไม่มากนัก ในขณะที่สถาบันการเงินของภาครัฐมีโครงการบ้านหลังแรกในอัตราดอกเบี้ยร้อยละ 0 ระยะเวลา 2 ปี เพื่อเป็นทางเลือกให้กับผู้ที่ต้องการซื้อที่อยู่อาศัยอีกด้วย อย่างไรก็ตาม ภาวะตลาดอสังหาริมทรัพย์ได้ชะลอตัวลงในช่วงไตรมาสที่ 4 ของปี 2554 เนื่องจากประเทศไทยได้เกิดปัญหาอุทกภัยอย่างรุนแรงครอบคลุมไปยังหลายจังหวัดสำคัญ รวมถึงพื้นที่กรุงเทพมหานครและปริมณฑล ทำให้โครงการที่อยู่อาศัยจำนวนมากได้รับความเสียหาย ส่งผลกระทบต่อ     ทั้งผู้ประกอบการอสังหาริมทรัพย์ที่ต้องชะลอการเปิดตัวโครงการใหม่และชะลอการก่อสร้าง อีกทั้งกระทบต่อความเชื่อมั่นของผู้บริโภค ทำให้ผู้บริโภคชะลอการโอนกรรมสิทธิ์ ปัญหาอุทกภัยดังกล่าวได้ส่งผลทางจิตวิทยาต่อผู้บริโภค                     อีกด้วย ทำให้ผู้บริโภคกลับมาให้ความสำคัญกับที่อยู่อาศัยประเภทคอนโดมิเนียมอีกครั้ง 

สำหรับการแข่งขันของตลาดอสังหาริมทรัพย์ในปี 2554 และต่อไปในอนาคต คาดว่าจะรุนแรงมากขึ้น โดยผู้ประกอบการขนาดใหญ่จะมีกลยุทธ์ในการแข่งขันที่ชัดเจนและขยายไปครอบคลุมลูกค้าทุกกลุ่ม ทำให้ผู้ประกอบการขนาดกลางและขนาดเล็กต้องปรับกลยุทธ์ในการทำธุรกิจ เพื่อที่จะสามารถแข่งขันกับผู้ประกอบการขนาดใหญ่ได้ ทั้งนี้ สถานการณ์อุทกภัยที่เกิดขึ้นในช่วงไตรมาสที่ 4 ของปี 2554 ได้สะท้อนถึงความได้เปรียบของผู้ประกอบการขนาดใหญ่ที่เหนือกว่าในด้านการบริการลูกค้า ความสามารถในการดูแลช่วยเหลือลูกบ้าน ซึ่งมีผลต่อความเชื่อมั่นของลูกค้าและสร้างความจงรักภักดีในตราสินค้า ผู้ประกอบการที่มีศักยภาพ มีชื่อเสียงและมีประสบการณ์เป็นที่ยอมรับ ยังคงความได้เปรียบเชิงธุรกิจ และจะมีส่วนในการกำหนดราคาได้มากขึ้น รวมทั้งสามารถรักษาส่วนแบ่งการตลาดไว้ได้ โดยกิจกรรมการตลาดจัดเป็นอีกหนึ่งปัจจัยที่กระตุ้นให้ลูกค้าตัดสินใจซื้อได้รวดเร็วขึ้น

4.2.1
กลยุทธ์ด้านผลิตภัณฑ์

ปัจจุบันแสนสิริพัฒนาโครงการที่อยู่อาศัยหลากหลายรูปแบบและครอบคลุมกลุ่มลูกค้าทุกระดับ ทั้งโครงการบ้านเดี่ยว บ้านแฝด ทาวน์เฮ้าส์ โฮม ออฟฟิศ และคอนโดมิเนียม โดยมีรายละเอียดดังนี้
· บ้านเดี่ยว 

แสนสิริประสบความสำเร็จอย่างสูงในการสร้างแบรนด์ที่อยู่อาศัยประเภทโครงการบ้านเดี่ยวสำหรับกลุ่มลูกค้าทุกระดับ ได้แก่ นาราสิริ แบรนด์ที่มีระดับราคาขายเฉลี่ยต่อยูนิตที่ 10 – 30 ล้านบาท เศรษฐสิริ แบรนด์ที่มีระดับราคาขายเฉลี่ยต่อยูนิตที่ 6 - 10 ล้านบาท บุราสิริ แบรนด์ที่มีระดับราคาขายเฉลี่ยต่อยูนิตที่ 5 - 8 ล้านบาท สราญสิริ แบรนด์ที่มีระดับราคาขายเฉลี่ยต่อยูนิตที่ 3 - 5 ล้านบาท ฮาบิเทีย แบรนด์ที่มีระดับราคาเฉลี่ยอยู่ที่ 3 – 4 ล้านบาท ซึ่งใช้เทคโนโลยีการก่อสร้างแบบกึ่งสำเร็จรูป (Prefabrication) 



ในปี 2554 แสนสิริยังคงพัฒนาโครงการภายใต้แบรนด์เศรษฐสิริ สราญสิริ และฮาบิเทียอย่างต่อเนื่อง โดยเน้นการออกแบบผลิตภัณฑ์ให้มีเอกลักษณ์ที่โดดเด่นแตกต่างจากคู่แข่งมากขึ้น ในปี 2554 นี้ แสนสิริได้พัฒนาโครงการภายใต้แบรนด์นาราสิริอีกครั้ง คือ โครงการนาราสิริ ไฮด์อเวย์ ซึ่งเป็นโครงการบ้านเดี่ยว 3 ชั้นที่มีการออกแบบภายใต้แนวคิดบูติคโฮเต็ล (Boutique Hotel) และเน้นความร่มรื่นและเรียบง่าย สำหรับแบรนด์ฮาบิเทีย เป็นที่รู้จักของลูกค้ามากขึ้น ในปัจจุบัน แสนสิริมีโครงการพัฒนาภายใต้แบรนด์ ฮาบิเทีย ทั้งหมด 5 โครงการ ได้แก่ ฮาบิเทีย บางใหญ่, ฮาบิเทีย ปัญญาอินทรา โครงการ 1, ฮาบิเทีย ปัญญาอินทรา โครงการ 2, ฮาบิเทีย ราชพฤกษ์ และฮาบิเทีย วัชรพล
· บ้านแฝด 


แสนสิริต้องการขยายฐานลูกค้าให้มีความครอบคลุมและหลากหลายมากขึ้น จึงได้พัฒนาโครงการบ้านแฝด ผ่านบริษัท พิวรรธนา จำกัด (เดิมชื่อบริษัท พร้อมพัฒนา พร็อพเพอร์ตี้ จำกัด) เพื่อรองรับกับความต้องการของกลุ่มลูกค้าระดับกลางที่เริ่มสร้างครอบครัวใหม่ 
· ทาวน์เฮ้าส์ / โฮม ออฟฟิศ  


ตั้งแต่ปี 2549 เป็นต้นมา แสนสิริพัฒนาโครงการทาวน์เฮ้าส์สำหรับกลุ่มลูกค้าระดับกลางภายใต้                  แบรนด์ พลัส ซิตี้พาร์ค, พลัส พาร์ค อเวนิว, ทาวน์ พลัส, และทาวน์ พลัส เอ็กซ์ โดยออกแบบและตกแต่งให้มีความสวยงาม เน้นการจัดสรรพื้นที่ใช้สอยเพื่อให้เกิดประโยชน์สูงสุด โดยมีระดับราคาขายเฉลี่ยต่อยูนิตที่ 2.1 – 5.0 ล้านบาท อย่างไรก็ดี ในปี 2553 แสนสิริเน้นกลยุทธ์การพัฒนาโครงการทาวน์เฮ้าส์ให้ครอบคลุมทุกระดับราคามากขึ้น โดยการขยายตลาดลงไปในกลุ่มทาวน์เฮ้าส์ระดับล่าง ภายใต้แบรนด์ใหม่ ชื่อ “วี วิลเลจ” และ “ฮาบิทาวน์” โดยพัฒนาเป็นทาวน์เฮ้าส์  2 ชั้น มีราคาขายเฉลี่ยต่อยูนิตอยู่ที่ 0.9 – 2.5 ล้านบาท สำหรับทาวน์เฮ้าส์ที่ต้องการเจาะกลุ่มตลาดระดับกลาง ได้พัฒนาภายใต้แบรนด์ของแสนสิริเอง ชื่อ “ทาวน์ อเวนิว” มีราคาขายเฉลี่ยต่อยูนิตอยู่ที่  3.0 - 5.0 ล้านบาท นอกจากนี้ แสนสิริได้ขยายรูปแบบของผลิตภัณฑ์จากทาวน์เฮ้าส์เพื่อการอยู่อาศัยโดยเฉพาะ มาเป็นลักษณะของ “โฮม ออฟฟิศ” ภายใต้แบรนด์ “บี อเวนิว” อีกด้วย 


ในปี 2554 แสนสิริได้พัฒนาโครงการทาวน์เฮ้าส์เพื่อเจาะกลุ่มลูกค้าระดับสูง ได้แก่ โครงการ                              เรสซิเดนท์ สุขุมวิท 65 ซึ่งเป็นทาวน์เฮ้าส์ 4 ชั้น มีราคาขายเฉลี่ยต่อยูนิตที่ประมาณ 17.5 – 23.0 ล้านบาท ส่งผลให้แสนสิริมีผลิตภัณฑ์ทาวน์เฮ้าส์ในทุกระดับราคา นอกจากนี้ แสนสิริได้พัฒนาโครงการในลักษณะของโฮมออฟฟิศ เพิ่มเติมอีก 1 โครงการในปี 2554 ได้แก่ โครงการ บี สแควร์ พระรามเก้า-เหม่งจ๋าย เพื่อตอบโจทย์กับความต้องการของลูกค้าที่ต้องการบ้านที่รองรับการอยู่อาศัยและทำงานได้อย่างสะดวกสบาย 
· คอนโดมิเนียม 


จากการที่แสนสิริประสบความสำเร็จในตลาดคอนโดมิเนียมระดับบนและกลางเป็นอย่างดี แสนสิริจึงปรับเปลี่ยนกลยุทธ์ทางการตลาด จากเดิมที่มุ่งเน้นการพัฒนาโครงการคอนโดมิเนียมเพื่อรองรับความต้องการของกลุ่มลูกค้าระดับกลาง-บนและระดับสูงมาเป็นการขยายการพัฒนาโครงการคอนโดมิเนียมไปยังตลาดระดับล่าง เพื่อให้แสนสิริมีโครงการครอบคลุมทุกระดับราคา สำหรับกลยุทธ์ที่สำคัญของแสนสิริ คือ การเลือกสรรทำเลในบริเวณย่านธุรกิจที่สำคัญและใกล้แหล่งชุมชน โดยทุกทำเลของการพัฒนาโครงการจะอยู่ใกล้กับเส้นทางคมนาคมที่สะดวกสบาย ได้แก่ สถานีรถไฟฟ้าบีทีเอส ทางด่วน และถนนสายหลักในย่านธุรกิจ ปัจจัยที่ส่งผลให้โครงการคอนโดมิเนียมของแสนสิริได้รับการตอบรับจากลูกค้าเป็นอย่างดี ได้แก่ ชื่อเสียงและความเชี่ยวชาญที่มีมายาวนานของแสนสิริในด้านการพัฒนาโครงการคอนโดมิเนียมให้มีความสวยงาม มีคุณภาพสูง ตรงตามมาตรฐานที่กำหนด และที่สำคัญคือ สามารถสร้างความคุ้มค่าให้แก่ลูกค้า


ในปี 2554 แสนสิริยังคงเปิดโครงการคอนโดมิเนียมภายใต้แบรนด์ “ดี คอนโด” อย่างต่อเนื่องจากปี 2553 โดยมีระดับราคาขายเฉลี่ยต่อตารางเมตรอยู่ที่ 40,000 – 60,000 บาท  เพื่อเจาะกลุ่มลูกค้าระดับล่าง ได้แก่ โครงการดีคอนโด จรัญฯ-บางขุนนนท์ และดีคอนโด กะทู้ ซึ่งตั้งอยู่ในจังหวัดภูเก็ต ส่งผลให้ปัจจุบัน แสนสิริมีโครงการพัฒนาภายใต้แบรนด์ดีคอนโดทั้งหมด 5 โครงการ 

4.2.2
กิจกรรมส่งเสริมการตลาด 

ปี 2554 จัดว่าเป็นอีกหนึ่งปีที่แสนสิริมีความเคลื่อนไหวทางการตลาดที่สำคัญด้วยแนวคิดในการพัฒนาผลิตภัณฑ์และบริการให้แตกต่างจากคู่แข่ง ประกอบกับความต้องการที่จะสร้างแบรนด์แสนสิริให้เข้าไปอยู่ในใจของผู้บริโภคในฐานะผู้ประกอบการที่ไม่ได้เพียงสร้างที่อยู่อาศัย แต่ยังเป็นผู้ประกอบการที่เข้าใจในชีวิตของผู้บริโภคและตอบสนองความต้องการในด้านต่าง ๆ ที่เกี่ยวกับที่อยู่อาศัยได้อย่างรอบด้าน ทำให้ในช่วงต้นปี 2554 แสนสิริตัดสินใจปรับเปลี่ยนตราสัญลักษณ์ของบริษัท ซึ่งตราสัญลักษณ์ใหม่แสดงความหมายถึงการก่อเกิดและการเคลื่อนตัวขึ้นไป                    สู่จุดที่เหนือกว่าบุคคลอื่น สอดคล้องกับแนวทางการดำเนินธุรกิจขององค์กร นอกจากนี้ เพื่อให้สอดคล้องกับการขยายตัวของโครงการต่าง ๆ ภายใต้แบรนด์แสนสิริที่ครอบคลุมไปยังทุกกลุ่มผลิตภัณฑ์และทุกกลุ่มลูกค้ามากขึ้น รวมถึงการนำเสนอคุณภาพชีวิตที่แตกต่างของครอบครัวแสนสิริ ในปีที่ผ่านมา แสนสิริได้จัดทำแคมเปญการตลาดเพื่อชูภาพลักษณ์ทั้งในส่วนขององค์กร โครงการบ้านเดี่ยว ทาวน์เฮ้าส์ และคอนโดมิเนียม โดยมีวัตถุประสงค์เพื่อให้ผู้บริโภคได้ตระหนักถึงคุณภาพชีวิตของแสนสิริที่เรานำเสนอให้กับทุกความต้องการ 

“Life Comes Home” เป็นแคมเปญหลักที่แสนสิรินำมาใช้ในการสร้างภาพลักษณ์ขององค์กร นอกเหนือจากการสื่อสารกับผู้บริโภคแล้ว แสนสิริยังเน้นเรื่องการสื่อสารกับพนักงานภายในองค์กรตลอดทั้งปี เพื่อสร้างความเข้าใจให้แก่พนักงานในการทำหน้าที่ของตนเองให้ดีที่สุด ซึ่งจะเป็นการพัฒนาองค์กรและนำไปสู่การเสนอสิ่งที่ดีที่สุดให้กับลูกบ้านของแสนสิริ 

สำหรับการทำการตลาดของโครงการบ้านเดี่ยว แสนสิริได้นำเสนอแนวคิด “Attention to Details”                  เพื่อเน้นย้ำเรื่องของความใส่ใจในทุกรายละเอียดในทุกขั้นตอนของการพัฒนาโครงการที่อยู่อาศัยประเภทบ้านเดี่ยวในทุกเซกเมนต์ของแสนสิริ แสนสิริได้พัฒนาโครงการบ้านเดี่ยวภายใต้แนวคิดที่นำเอาแรงบันดาลใจของวัฒนธรรมใน                    แต่ละท้องที่มาแปลงเป็นลักษณะสำคัญของโครงการที่อยู่อาศัยได้อย่างกลมกลืนและแตกต่าง 

ในขณะที่โครงการทาวน์เฮ้าส์ของแสนสิริ ได้นำเสนอแนวคิดภายใต้ชื่อว่า “My World” ซึ่งเป็นแนวคิดที่แสดงให้เห็นว่า ที่อยู่อาศัยคือพื้นที่ที่สำคัญที่สุดสำหรับแต่ละคนที่จะสร้างโลกส่วนตัวและมีความสุขได้ เพราะที่อยู่อาศัยคือพื้นที่ที่คุณจะมีความเป็นตัวของตัวเองได้ดีที่สุด และทาวน์เฮ้าส์ของแสนสิริคือที่อยู่อาศัยที่เข้าใจในความคิดนี้และได้เตรียมพื้นที่ในแต่ละยูนิตไว้เพื่อให้คุณได้สร้างพื้นที่ส่วนตัวของคุณได้อย่างเต็มที่

สำหรับการทำการตลาดของโครงการคอนโดมิเนียม แสนสิริชูแนวคิด “Vertical Living” ซึ่งเป็นการนำเสนอวิถีชีวิตของการอยู่อาศัยในโครงการคอนโดมิเนียมที่มีเอกลักษณ์และแตกต่างอย่างแสนสิริ โดยสะท้อนออกมาเป็นภาพการใช้ชีวิตของลูกบ้านโครงการแสนสิริที่ได้ถูกเติมเต็มความสุขด้วยแนวคิดของแสนสิริในเรื่องต่าง ๆ ไม่ว่าจะเป็นการใช้ชีวิตในห้องหรือพื้นที่ส่วนกลาง รวมถึงสังคมของผู้อยู่อาศัยอีกด้วย

ทั้งนี้ ทั้ง 4 แนวคิดหลักที่กล่าวมาข้างต้น ได้ถูกถ่ายทอดออกมาเป็นภาพยนตร์โฆษณา โดยออกอากาศผ่านทางโทรทัศน์ โรงภาพยนตร์ รถไฟฟ้าบีทีเอส และเคเบิลทีวี นอกจากนี้ ยังมีการใช้สื่อที่หลากหลาย อาทิ สิ่งพิมพ์ ป้ายโฆษณา และดิจิตัล เพื่อสร้างการรับรู้ จดจำ และเข้าใจให้แก่ผู้บริโภคตามที่ทีมการตลาดตั้งใจไว้

ยิ่งไปกว่านั้น ทั้ง 4 แนวคิดหลักได้ถูกนำมาขยายความอย่างต่อเนื่องในส่วนของการทำการตลาดและการสื่อสารการตลาดของทุกโครงการ เพื่อมุ่งเน้นการสร้างความแตกต่างและการสร้างทัศนคติใหม่ให้กับผู้บริโภค ซึ่งเป็นการยกระดับตนเองให้อยู่เหนือการแข่งขันทางด้านราคา และยกระดับแบรนด์ของแสนสิริให้เป็นแบรนด์ที่ผู้บริโภคมีความชื่นชอบมากที่สุด ในส่วนของการทำกิจกรรมการตลาดด้านอื่น ๆ นั้น แสนสิริยังคงดำเนินการอย่างต่อเนื่อง ยกตัวอย่างเช่น กิจกรรมสร้างความสัมพันธ์กับลูกบ้าน ซึ่งมีการปรับรูปแบบกิจกรรมให้เข้าใกล้ผลิตภัณฑ์และบริการของแสนสิริมากขึ้น อาทิ กิจกรรมรักษ์สุขภาพบ้าน และแสนสิริ แฟมิลี่ ซึ่งเป็นการจัดกิจกรรมลูกค้าสัมพันธ์ในโครงการ                ที่มีผู้อยู่อาศัยแล้ว นอกจากการจัดกิจกรรมนอกสถานที่ การดำเนินกิจกรรมการตลาดร่วมกับพันธมิตรทางธุรกิจ                    ทั้งสถาบันการเงินต่าง ๆ ตลอดจนผู้ผลิตสินค้าและบริการด้านอื่น ๆ โดยมีวัตถุประสงค์หลักเพื่อส่งเสริมภาพลักษณ์ของแสนสิริที่มองการใช้ชีวิตของลูกบ้านครบทุกมุมมอง นอกจากนี้ แสนสิริยังคงความเป็นผู้นำด้านกิจกรรมการตลาดด้าน    ดิจิตัลและโซเชียลมีเดียอย่างชัดเจน แสนสิริเป็นรายแรกในธุรกิจอสังหาริมทรัพย์ที่จัดทำ Social Commerce และการทำการตลาดออนไลน์ซึ่งปัจจุบันมีผู้เข้าเยี่ยมชมเว็บไซต์ของแสนสิริเพิ่มขึ้นอย่างต่อเนื่อง ตลอดจนการสร้างความเชื่อมโยงระหว่างแบรนด์แสนสิริและผู้บริโภคผ่านโซเชียลมีเดียอยู่ตลอดเวลา ส่งผลให้เรื่องราวต่าง ๆ ของแสนสิริได้รับการกล่าวถึงและบอกต่อในวงกว้างโดยไม่เสียค่าใช้จ่ายในการโฆษณาแต่อย่างใด

4.2.3
สรุปสภาพการแข่งขันภายในอุตสาหกรรม     
           
(ที่มา : ฝ่ายวิจัยและพัฒนา บริษัท พลัส พร็อพเพอร์ตี้ จำกัด)



(ก)
สรุปสถานการณ์ตลาดอสังหาริมทรัพย์ ของปี 2554

สถานการณ์ตลาดบ้านเดี่ยว

จำนวนยูนิตเสนอขายโดยรวมของตลาดบ้านเดี่ยวในช่วงครึ่งปีหลัง 2554 มีจำนวน 25,228 ยูนิต จาก 431 โครงการ ปรับตัวเพิ่มขึ้นร้อยละ 37 หรือ 6,811 ยูนิตเมื่อเทียบกับครึ่งปีหลัง 2553 จำนวนยูนิตเสนอขายที่เพิ่มขึ้นมาจากจำนวนยูนิตเสนอขายที่คงค้างมาจากช่วงครึ่งปีแรก 2554 เนื่องจากลูกค้ามีการคืนเงินจอง และการชะลอการขายอย่างไม่มีกำหนดในบางโครงการ ประกอบกับจำนวนยูนิตเสนอขายใหม่ที่เพิ่มขึ้นในช่วงครึ่งปีหลัง 2554 อีกจำนวน 4,264 ยูนิตจาก 27 โครงการใหม่ ทำให้จำนวนยูนิตเสนอขายเติบโตขึ้นอย่างมากเมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันของปีก่อน โดยพื้นที่ทางทิศตะวันออกเฉียงเหนือมีจำนวนยูนิตเสนอขายเพิ่มขึ้นสูงสุด จำนวน 1,576 ยูนิต หรือคิดเป็นร้อยละ 56 ทั้งนี้ พื้นที่ทางทิศเหนือมีจำนวนยูนิตเสนอขายสูงสุดอยู่ที่ 8,574 ยูนิต คิดเป็นร้อยละ 34 ของจำนวนยูนิตเสนอขายทั้งหมดในครึ่งปีหลัง 2554 ดังตาราง 1 จำนวนยูนิตเสนอขายส่วนใหญ่แบ่งเป็นสัดส่วนของผู้ประกอบการรายใหญ่ร้อยละ 72 เพิ่มขึ้นร้อยละ 5 จากครึ่งปีหลัง 2553 โดยผู้ประกอบการรายใหญ่ที่แย่งชิงส่วนแบ่งทางการตลาดยังคงเป็นบริษัท พฤกษา เรียลเอสเตท จำกัด (มหาชน) บริษัท แสนสิริ จำกัด (มหาชน) และ บริษัท แลนด์ แอนด์ เฮ้าส์ จำกัด (มหาชน)
ตาราง 1 เปรียบเทียบจำนวนโครงการ ยูนิตเสนอขาย และอัตราการดูดซับบ้านเดี่ยวของครึ่งปีหลัง 2553 และครึ่งปีหลัง 2554
	พื้นที่
	ครึ่งปีหลัง 2553
	ครึ่งปีหลัง 2554

	
	จำนวนโครงการ
	จำนวนยูนิตเสนอขาย
	จำนวนยูนิตที่ขายได้
	อัตราการดูดซับ (ร้อยละ)
	จำนวนโครงการ
	จำนวนยูนิตเสนอขาย
	จำนวนยูนิตที่ขายได้
	อัตราการดูดซับ (ร้อยละ)

	ทิศเหนือ
	122
	5,878
	2,755
	47
	123
	8,574
	3,165
	37

	ทิศตะวันออกเฉียงเหนือ
	58
	2,832
	1,399
	49
	61
	4,408
	1,881
	43

	ทิศตะวันออก
	67
	2,974
	1,225
	41
	76
	3,945
	1,587
	40

	ทิศตะวันตก
	107
	4,570
	2,141
	47
	118
	5,819
	1,944
	33

	ทิศใต้
	46
	2,163
	809
	37
	53
	2,482
	433
	17

	รวม
	400
	18,417
	8,329
	45
	431
	25,228
	9,010
	36
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สำหรับจำนวนยอดขายบ้านเดี่ยวในช่วงครึ่งปีหลัง 2554 อยู่ที่ 9,010 ยูนิต ลดลงร้อยละ 9 จากครึ่งปีหลัง 2553 และลดลงร้อยละ 4 จากครึ่งปีแรก 2554 สาเหตุหลักมาจากอุทกภัยที่เกิดขึ้นในช่วงไตรมาสที่ 4 ของปี 2554 ทำให้ผู้ประกอบการชะลอการขาย ประกอบกับผู้บริโภคเองยังไม่อยู่ในภาวะที่จะตัดสินใจซื้อ ด้านปริมาณเสนอขายตามระดับราคาของบ้านเดี่ยว พบว่า บ้านเดี่ยวระดับราคา 3 – 5 ล้านบาท มีจำนวนยูนิตเปิดขายมากที่สุดอยู่ที่ 12,456 ยูนิต คิดเป็นร้อยละ 49 ของจำนวนยูนิตเสนอขายทั้งหมดในช่วงครึ่งปีหลัง 2554 เป็นผลจากความต้องการที่จะพัฒนาโครงการเพื่อรองรับกลุ่มลูกค้าที่มีรายได้น้อยถึงปานกลางมากขึ้น ทั้งนี้ ในด้านยอดขาย บ้านเดี่ยวระดับราคา               ต่ำกว่า 3 ล้านบาท มีอัตราการดูดซับสูงสุดอยู่ที่ร้อยละ 46 เนื่องจากบ้านเดี่ยวที่เสนอขายสามารถตอบสนองความต้องการของผู้บริโภคได้เป็นอย่างดี ดังแผนภาพ
แผนภาพ 1 อัตราการดูดซับและจำนวนยูนิตเปิดขายโครงการบ้านเดี่ยวในเขตกรุงเทพฯ และปริมณฑล ตามระดับราคา
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จากสถานการณ์ตลาดบ้านเดี่ยวในครึ่งปีหลัง 2554 จำนวนยูนิตเสนอขายที่เพิ่มขึ้นไม่สอดคล้องกับจำนวนยูนิตที่ขายได้ ถึงแม้จะมีปัจจัยสนับสนุนจากภาครัฐ แต่ความเชื่อมั่นของผู้บริโภคยังคงอยู่ในระดับต่ำ ทำให้คาดการณ์ว่าต้องใช้เวลาอย่างน้อยอีก 11 เดือน จึงจะสามารถดูดซับจำนวนยูนิตเสนอขายคงค้างได้ นอกจากนี้ สำหรับการพัฒนาโครงการบ้านเดี่ยวในอนาคตจะเน้นเรื่องความปลอดภัยและแนวทางในการป้องกันอุทกภัยมากขึ้น ส่งผลให้ราคาขายเฉลี่ยโดยรวมปรับตัวเพิ่มขึ้นที่ร้อยละ 3 – 5

สถานการณ์ตลาดทาวน์เฮ้าส์

จำนวนยูนิตเสนอขายครึ่งปีหลัง 2554 อยู่ที่ 22,166 ยูนิต จาก 303 โครงการ ลดลง 3,020 ยูนิต หรือร้อยละ 12 จากครึ่งปีแรก 2554 และลดลง 3,292 ยูนิต หรือร้อยละ 13 จากครึ่งปีหลัง 2553 โดยจำนวนยูนิตเสนอขายลดลงในทุกพื้นที่ สาเหตุหลักมาจากปัญหาอุทกภัยในช่วงปลายปี 2554 ส่งผลให้ผู้ประกอบการชะลอการลงทุนและการเปิดตัวโครงการใหม่ โดยในช่วงครึ่งปีหลัง 2554 พื้นที่ทางทิศตะวันตกมีการเปิดตัวโครงการใหม่สูงสุด เป็นผลมาจากการพัฒนาโครงข่ายคมนาคมต่าง ๆ เช่น การพัฒนาระบบรถไฟชานเมือง การขยายเส้นทางรถไฟฟ้าสายสีม่วง สายสีแดงอ่อน และการจัดตั้งศูนย์ราชการกรุงเทพฯ บริเวณถนนแจ้งวัฒนะ ดังตาราง 2 จำนวนยูนิตเสนอขายส่วนใหญ่แบ่งเป็นสัดส่วนของผู้ประกอบการรายใหญ่ร้อยละ 60 ลดลงร้อยละ 3 จากครึ่งปีหลัง 2553 โดยผู้ประกอบการรายใหญ่ที่แย่งชิงส่วนแบ่งทางการตลาดประกอบด้วยบริษัท พฤกษา เรียลเอสเตท จำกัด (มหาชน) บริษัท เอเชี่ยน พร็อพเพอร์ตี้ ดีเวลลอปเมนท์ จำกัด (มหาชน) และบริษัท แสนสิริ จำกัด (มหาชน) 
ตาราง 2 เปรียบเทียบจำนวนโครงการ ยูนิตเสนอขาย และอัตราการดูดซับทาวน์เฮ้าส์ของครึ่งปีหลัง 2553 และครึ่งปีหลัง 2554
	พื้นที่
	ครึ่งปีหลัง 2553
	ครึ่งปีหลัง 2554

	
	จำนวนโครงการ
	จำนวนยูนิตเสนอขาย
	จำนวนยูนิตที่ขายได้
	อัตราการดูดซับ (ร้อยละ)
	จำนวนโครงการ
	จำนวนยูนิตเสนอขาย
	จำนวนยูนิตที่ขายได้
	อัตราการดูดซับ (ร้อยละ)

	ทิศเหนือ
	98
	6,893
	3,815
	55
	94
	5,793
	2,778
	48

	ทิศตะวันออกเฉียงเหนือ
	51
	4,132
	2,576
	62
	44
	3,521
	1,440
	41

	ทิศตะวันออก
	70
	5,576
	3,161
	57
	64
	4,701
	2,045
	44

	ทิศตะวันตก
	69
	4,812
	2,940
	61
	58
	4,704
	2,448
	52

	ทิศใต้
	39
	4,045
	2,051
	51
	43
	3,447
	1,571
	46

	รวม
	327
	25,458
	14,543
	57
	303
	22,166
	10,282
	46


ที่มา : ฝ่ายวิจัยและพัฒนา บริษัท พลัส พร็อพเพอร์ตี้ จำกัด

ทั้งนี้ ปัญหาอุทกภัยที่เกิดขึ้นได้ส่งผลกระทบต่อกำลังซื้อและความเชื่อมั่นของผู้บริโภค ทำให้ยอดขายโดยรวมของตลาดทาวน์เฮ้าส์ครึ่งปีหลัง 2554 ลดลงมาอยู่ที่ 10,282 ยูนิต หรือลดลงร้อยละ 22 เมื่อเทียบกับครึ่งปีแรก 2554 และลดลงร้อยละ 29 เมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันในปีก่อนหน้า อัตราการดูดซับลดลงในทุกพื้นที่ โดยพื้นที่ทางทิศตะวันออกเฉียงเหนือมีอัตราการดูดซับลดลงสูงสุด ด้านปริมาณเสนอขายตามระดับราคาของทาวน์เฮ้าส์ พบว่า ส่วนใหญ่เน้นการเสนอขายที่ระดับราคา 1 - 3 ล้านบาทเป็นหลัก คิดเป็นร้อยละ 77 ของจำนวนยูนิตเสนอขายทั้งหมดในช่วงครึ่งปีหลัง 2554 โดยทาวน์เฮ้าส์ระดับราคา 1 – 3 ล้านบาทมีอัตราการดูดซับสูงที่สุดอยู่ที่ร้อยละ 48 ดังแผน                    ภาพ 2
แผนภาพ 2 อัตราการดูดซับและจำนวนยูนิตเปิดขายโครงการทาวน์เฮ้าส์ในเขตกรุงเทพฯ และปริมณฑล ตามระดับราคา
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ที่มา: ฝ่ายวิจัยและพัฒนา บริษัท พลัส พร็อพเพอร์ตี้ จำกัด
จากสถานการณ์ตลาดทาวน์เฮ้าส์ในครึ่งปีหลัง 2554 จำนวนยูนิตเสนอขายและจำนวนยูนิตที่ขายได้ชะลอตัวลงอย่างชัดเจน เนื่องจากวิกฤตอุทกภัยในหลายพื้นที่ ประกอบกับยูนิตที่เสนอขายส่วนใหญ่เป็นยูนิตคงค้าง ซึ่งอาจจะไม่ตอบสนองต่อความต้องการของผู้บริโภคมากนัก  ทำให้ภาพรวมสถานการณ์ตลาดทาวน์เฮ้าส์ค่อนข้างซบเซา แต่จะกลับเข้าสู่ภาวะปกติในระยะเวลาอันสั้น ทั้งนี้ คาดการณ์ว่าจะต้องใช้เวลาอย่างน้อย 7 เดือน จึงจะสามารถดูดซับจำนวนยูนิตเสนอขายคงค้างในปัจจุบันได้ 


สถานการณ์ตลาดคอนโดมิเนียม

จำนวนยูนิตเสนอขายโดยรวมในปี 2554 มีจำนวน 47,697 ยูนิต ลดลงร้อยละ 18 เมื่อเทียบกับ                   ปี 2553 สาเหตุหลักมาจากการเปิดตัวโครงการใหม่ลดลงถึงร้อยละ 60 เมื่อเทียบกับปี 2553 เนื่องจากความกังวลในภาวะอุปทานล้นตลาด จึงมีการควบคุมปริมาณยูนิตเสนอขายตั้งแต่ช่วงต้นปี 2554 ประกอบกับการชะลอการเปิดตัวโครงการอันเนื่องมาจากปัญหาอุทกภัย ทั้งนี้ พื้นที่ที่มีจำนวนยูนิตเสนอขายลดลงประกอบด้วยพื้นที่ธนบุรี พหลโยธิน และพญาไท โดยลดลงที่ร้อยละ 63 ร้อยละ 55 และร้อยละ 46 ตามลำดับ ดังแผนภาพ 3 ในขณะที่พื้นที่ศูนย์กลางธุรกิจ (พื้นที่เพลินจิต – ชิดลม และสีลม – สาทร) มีจำนวนยูนิตเสนอขายเพิ่มขึ้นสูงสุดที่ร้อยละ 9 เป็นผลจากการเปิดตัวโครงการใหม่บริเวณรถไฟฟ้าบีทีเอสเพลินจิต 
แผนภาพ 3 จำนวนยูนิตเสนอขายโครงการคอนโดมิเนียมรายพื้นที่ในปี 2547 - 2554
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ที่มา : ฝ่ายวิจัยและพัฒนา บริษัท พลัส พร็อพเพอร์ตี้ จำกัด

ด้านจำนวนยอดขายโดยรวมทั้ง 8 พื้นที่อยู่ที่ 25,211 ยูนิต ลดลงร้อยละ 28 จากปี 2553 อัตราการดูดซับโครงการคอนโดมิเนียมในปี 2554 อยู่ที่ร้อยละ 53 จากจำนวนยูนิตเสนอขายทั้งหมด เป็นผลมาจากภาวะเศรษฐกิจชะลอตัวและผลกระทบจากภาวะอุทกภัย ทำให้ผู้บริโภคไม่อยู่ในภาวะที่จะตัดสินใจลงทุน โดยพื้นที่ธนบุรีมีจำนวนยอดขายลดลงสูงสุดที่ร้อยละ 72 สอดคล้องกับการลดลงของจำนวนยูนิตเสนอขาย นอกจากนี้ มีเพียงพื้นที่ศูนย์กลางธุรกิจ (พื้นที่เพลินจิต – ชิดลม และสีลม – สาทร) และพื้นที่สุขุมวิทที่มียอดขายเพิ่มขึ้นที่ร้อยละ 32 และร้อยละ 12 ตามลำดับ ปัจจัยหลักมาจากการเปิดตัวโครงการใหม่สูงในพื้นที่ดังกล่าว และโครงการสามารถตอบสนองความต้องการของผู้บริโภคได้เป็นอย่างดี ทำให้กลุ่มลูกค้าที่มีสภาพคล่องดีนิยมซื้อเพื่ออยู่อาศัยและลงทุน ดังแผนภาพ 4
แผนภาพ 4 จำนวนยอดขายห้องชุดรายพื้นที่ในปี 2547 - 2554
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ที่มา : ฝ่ายวิจัยและพัฒนา บริษัท พลัส พร็อพเพอร์ตี้ จำกัด

ด้านราคาเฉลี่ยต่อตารางเมตรของห้องชุดในปี 2554 พบว่า ราคาเฉลี่ยต่อตารางเมตรปรับตัวเพิ่มขึ้นเพียงเล็กน้อยที่ร้อยละ 1 จากปี 2553 หรือเพิ่มขึ้น 1,194 บาทต่อตารางเมตร มาอยู่ที่ 107,854 บาทต่อตารางเมตร โดยพื้นที่ศูนย์กลางธุรกิจ (พื้นที่เพลินจิต – ชิดลม และสีลม – สาทร) และพื้นที่สุขุมวิท ปรับราคาเพิ่มขึ้นสูงสุดเท่ากันที่ร้อยละ 5 มาอยู่ที่ 150,342 บาทต่อตารางเมตร และ 110,314 บาทต่อตารางเมตร ตามลำดับ ในขณะที่พื้นที่พญาไทและพื้นที่พระราม 3 มีราคาขายเฉลี่ยลดลงมาอยู่ที่ 100,310 บาทต่อตารางเมตร และ 89,466 บาทต่อตารางเมตร ตามลำดับ เนื่องจากการลดราคาขายของห้องชุดในโครงการเก่าเพื่อปิดการขาย ดังแผนภาพ 5 
แผนภาพ 5 ราคาเฉลี่ยต่อตารางเมตรของโครงการคอนโดมิเนียมในปี 2547 – 2554 รายพื้นที่
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ที่มา : ฝ่ายวิจัยและพัฒนา บริษัท พลัส พร็อพเพอร์ตี้ จำกัด

จากสถานการณ์ตลาดคอนโดมิเนียมโดยรวมในครึ่งปีหลัง 2554 ที่ชะลอตัวลงอย่างเห็นได้ชัด ผู้บริโภคชะลอการตัดสินใจเพื่อรอดูสถานการณ์ อย่างไรก็ตาม คาดการณ์ว่าแนวโน้มของตลาดคอนโดมิเนียมในปี 2555 จะมีทิศทางที่ดีขึ้น ผู้ประกอบการจะพัฒนาโครงการตามแผน ซึ่งทำให้มีจำนวนยูนิตเสนอขายไม่ต่ำกว่า 20,000                    ยูนิตในอนาคต โดยเน้นการเปิดขายในทำเลที่อยู่ใกล้แนวรถไฟฟ้า รถไฟฟ้าใต้ดิน และพื้นที่ใจกลางเมือง
	4.3
	การจัดหาผลิตภัณฑ์หรือบริการ



4.3.1
การจัดหาที่ดินและการเลือกรูปแบบการพัฒนาโครงการ

ในการคัดเลือกทำเลที่ดินสำหรับพัฒนาโครงการ แสนสิริมีฝ่ายพัฒนาธุรกิจเป็นหน่วยงานหลักในการสรรหาที่ดิน ซึ่งมีแหล่งข้อมูลจากเครือข่ายนายหน้า บริษัท พลัส พร็อพเพอร์ตี้ จำกัด การสำรวจโดยทีมงานพัฒนาธุรกิจ นอกจากนี้ เพื่อเพิ่มความสะดวกและรวดเร็วมากยิ่งขึ้น ฝ่ายพัฒนาธุรกิจได้เพิ่มช่องทางในการเปิดรับข้อมูลที่ดินผ่านการติดต่อทางเว็บไซต์ของแสนสิริ รวมไปถึงการติดต่อผ่านระบบ Call Center อีกด้วย โดยฝ่ายพัฒนาธุรกิจจะเป็น                             ผู้วิเคราะห์และศึกษาความเป็นไปได้ในการพัฒนาโครงการผ่านการทำงานร่วมกันกับฝ่ายอื่น ๆ ได้แก่  ฝ่ายรัฐกิจสัมพันธ์ 
สำนักกฎหมาย ฝ่ายออกแบบและพัฒนาผลิตภัณฑ์ ฝ่ายพัฒนาโครงการและฝ่ายการตลาด เพื่อวิเคราะห์และตัดสินใจเลือกประเภทที่อยู่อาศัยที่เหมาะสมกับทำเลที่ตั้งนั้น ๆ เช่น บ้านเดี่ยว ทาวน์เฮ้าส์  คอนโดมิเนียม หรืออาคารพาณิชย์ โดยฝ่ายรัฐกิจสัมพันธ์และสำนักกฎหมาย จะพิจารณาความเป็นไปได้ทางกฎหมาย เช่น การกำหนดความสูงของอาคาร ระยะห่างของโครงการจากถนน (Set back) เป็นต้น ส่วนฝ่ายออกแบบและพัฒนาผลิตภัณฑ์จะพิจารณาลักษณะที่ดิน ณ ทำเลที่กำหนด ให้มีการจัดวางผังโครงการที่เหมาะสม โดยคำนึงถึงความเป็นไปได้ทางกฎหมาย และฝ่ายพัฒนาโครงการจะพิจารณาความเป็นไปได้ในการก่อสร้างโครงการ การประมาณการต้นทุนการก่อสร้างจากผังโครงการที่กำหนด นอกจากนี้ ฝ่ายพัฒนาธุรกิจจำเป็นต้องประมาณการยอดขายโดยใช้ข้อมูลการตลาดจากฝ่ายขายและฝ่ายการตลาดเพื่อเพิ่มความแม่นยำในการคาดการณ์ให้สอดคล้องกับสภาวการณ์ในปัจจุบัน

4.3.2
การจัดซื้อวัสดุก่อสร้าง

แสนสิริมีขั้นตอนในการจัดซื้อวัสดุก่อสร้างที่โปร่งใส และรัดกุม เพื่อให้ได้ราคาที่เหมาะสมที่สุด ภายใต้มาตรฐานสูงตามที่กำหนดไว้ โดยในขั้นตอนการจัดซื้อวัสดุก่อสร้าง แสนสิริจัดให้มีการเปิดซองประมูลราคาขายวัสดุก่อสร้าง และเครื่องตกแต่งหลายรายการ เพื่อให้สามารถเปรียบเทียบราคาและคุณภาพได้ การจัดซื้อวัสดุก่อสร้างจากผู้ผลิตโดยตรงในปริมาณมาก ทำให้แสนสิริได้รับประโยชน์จากการประหยัดต่อขนาด นอกจากนี้ แสนสิริยังมีแผนรองรับความผันผวนของราคาวัสดุก่อสร้างอย่างรัดกุม โดยกำหนดราคาส่งมอบล่วงหน้าเพื่อป้องกันความผันผวนของราคา และกำหนดผู้รับผิดชอบในการดูแลการเปลี่ยนแปลงของราคาสินค้าในแต่ละหมวดที่สำคัญอย่างใกล้ชิด

สำหรับโครงการบ้านเดี่ยว และทาวน์เฮ้าส์ แสนสิริจะทำการจัดซื้อวัสดุก่อสร้างจากผู้ผลิตโดยตรง ซึ่งคิดเป็นประมาณร้อยละ 40 – 45 ของต้นทุนการก่อสร้างทั้งหมด สำหรับโครงการคอนโดมิเนียม แสนสิริจะทำการจัดซื้อวัสดุก่อสร้างบางรายการที่จะได้รับประโยชน์จากการประหยัดต่อขนาดเอง และจะว่าจ้างผู้รับเหมาก่อสร้างโดยทำสัญญาการก่อสร้างแบบเบ็ดเสร็จเพื่อควบคุมการเปลี่ยนแปลงราคาวัสดุก่อสร้าง นอกจากนี้ แสนสิริมีเกณฑ์ในการคัดเลือกผู้ผลิตและผู้ค้ารายใหญ่ โดยเปรียบเทียบราคาตลาดและประเมินศักยภาพในการจัดหาวัตถุดิบและกำลังผลิต เพื่อให้การพัฒนาโครงการเป็นไปอย่างราบรื่น และมั่นใจได้ว่าคู่ค้าสามารถจัดหาวัสดุได้ตรงตามมาตรฐาน ปริมาณ และภายในกำหนดเวลา แสนสิริยังมีการประเมินผลงานของคู่ค้าแต่ละรายทุก 6 เดือนอีกด้วย

4.3.3
การจัดหาผู้รับเหมาก่อสร้าง

การจัดหาผู้รับเหมาก่อสร้างที่สามารถส่งมอบงานที่มีคุณภาพดีได้ถือเป็นปัจจัยสำคัญในการประกอบธุรกิจ แสนสิริคัดเลือกผู้รับเหมาโดยพิจารณาจากคุณสมบัติเบื้องต้น ประกอบกับความสามารถของผู้รับเหมาในการดำเนินงานภายใต้งบประมาณและมาตรฐานที่แสนสิริกำหนด สำหรับการพัฒนาโครงการบ้านเดี่ยวและทาวน์เฮ้าส์ แสนสิริจัดหาผู้รับเหมารายย่อยหลายรายในการดำเนินการก่อสร้าง ซึ่งจะก่อให้เกิดความยืดหยุ่นในการปรับเปลี่ยนแผนการก่อสร้างให้ตอบสนองต่อสภาวการณ์ที่เปลี่ยนแปลงไปได้อย่างทันท่วงที สำหรับโครงการคอนโดมิเนียม แสนสิริว่าจ้างผู้รับเหมาเพียงรายเดียวและทำสัญญาการก่อสร้างแบบเบ็ดเสร็จ ทำให้แสนสิริสามารถควบคุมต้นทุนการก่อสร้างได้เป็นอย่างดี นอกจากนี้ แสนสิริยังมีระบบในการควบคุมการดำเนินงานก่อสร้างให้เป็นไปตามแผนงานที่กำหนด และมีระบบการควบคุมคุณภาพอย่างเข้มงวดและรัดกุมอีกด้วย ปัจจุบันแสนสิริมีผู้รับเหมาที่มีศักยภาพสูงและสามารถปฏิบัติงานตรงตามมาตรฐานที่กำหนดมากกว่า 56 ราย
	4.4
	งานที่ยังไม่ส่งมอบ


	
	งานที่ยังไม่ส่งมอบ

	ดำเนินการโดย / โครงการ
	ณ วันที่  31 ธันวาคม 2554

	
	จำนวนหน่วย
	มูลค่า (ล้านบาท)

	บริษัท แสนสิริ จำกัด (มหาชน)
	
	

	บ้านเดี่ยว
	
	

	เศรษฐสิริ วงแหวน-รามอินทรา
	11
	73.55

	เศรษฐสิริ บางนา-วงแหวน
	14
	130.33

	บุราสิริ ประชาชื่น
	14
	94.06

	บุราสิริ ราชพฤกษ์
	3
	20.58

	สราญสิริ ประชาอุทิศ สุขสวัสดิ์
	14
	54.00

	บุราสิริ อ่อนนุช-บางนา
	10
	59.96

	เศรษฐสิริ ชัยพฤกษ์ - แจ้งวัฒนะ
	19
	181.96

	เศรษฐสิริ ราชพฤกษ์ – จรัญฯ
	102
	1,005.39

	เศรษฐสิริ ศรีนครินทร์-พระราม 9
	85
	857.55

	เศรษฐสิริ วัชรพล
	5
	66.72

	นาราสิริ ไฮด์อเวย์
	2
	36.35


	
	งานที่ยังไม่ส่งมอบ

	ดำเนินการโดย / โครงการ
	ณ วันที่  31 ธันวาคม 2554

	
	จำนวนหน่วย
	มูลค่า (ล้านบาท)

	บริษัท แสนสิริ จำกัด (มหาชน)
	
	

	ทาวน์เฮ้าส์
	
	

	ทาวน์ พลัส เอ็กซ์ ประชาชื่น
	1
	4.09

	ทาวน์ อเวนิว ศรีนครินทร์
	78
	351.54

	ทาวน์ อเวนิว พระราม 2
	43
	147.83

	ฮาบิทาวน์ วัชรพล
	138
	363.47

	บี สแควร์ พระราม 9-เหม่งจ๋าย
	15
	178.70

	เรสซิเดนซ์ สุขุมวิท 65
	1
	15.00

	ทาวน์ อเวนิว พระราม2 ซอย 30
	23
	100.86

	คอนโดมิเนียม
	
	

	ควอทโทร
	68
	668.90

	เดอะ เบส สุขุมวิท 77
	1,227
	2,448.97

	ไพน์ บาย แสนสิริ
	298
	2,048.50

	ออนิกซ์ พหลโยธิน
	612
	2,288.59

	ดี คอนโด รัตนาธิเบศร์
	-
	-

	วายน์ สุขุมวิท
	226
	785.20

	คีนน์ บาย แสนสิริ
	212
	1,723.58

	เวีย 49
	84
	596.74

	ทีล สาทร-ตากสิน
	384
	1,361.10

	ดี คอนโด รามอินทรา
	672
	851.59

	ดี คอนโด จรัญฯ - บางขุนนนท์
	445
	526.24

	เวีย โบทานี่
	98
	670.99

	ซีล บาย แสนสิริ
	229
	1,164.87


	
	งานที่ยังไม่ส่งมอบ

	ดำเนินการโดย / โครงการ
	ณ วันที่  31 ธันวาคม 2554

	
	จำนวนหน่วย
	มูลค่า (ล้านบาท)

	บริษัท ชนชัย จำกัด
	
	

	บ้านเดี่ยว
	
	

	สราญสิริ พหลโยธิน-สายไหม
	7
	35.95

	ทาวน์เฮ้าส์
	
	

	บี อเวนิว วัชรพล
	73
	298.78

	คอนโดมิเนียม
	
	

	บล็อค 77
	92
	322.49

	เวอร์ติเคิล อารีย์
	2
	13.45

	บริษัท พิวรรธนา จำกัด
	
	

	บ้านเดี่ยว
	
	

	บ้านพร้อมพัฒน์ ไพร์ม
	32
	90.99

	ฮาบิเทีย ราชพฤกษ์
	13
	54.95

	สราญสิริ ท่าข้าม-พระราม 2
	5
	19.96

	ฮาบิเทีย บางใหญ่
	12
	48.41

	ฮาบิเทีย วัชรพล
	42
	223.65

	ทาวน์เฮ้าส์
	
	

	วี วิลเลจ เฟส 1
	1
	1.50


	
	งานที่ยังไม่ส่งมอบ

	ดำเนินการโดย / โครงการ
	ณ วันที่  31 ธันวาคม 2554

	
	จำนวนหน่วย
	มูลค่า (ล้านบาท)

	บริษัท อาณาวรรธน์ จำกัด
	
	

	บ้านเดี่ยว+บ้านแฝด
	
	

	ฮาบิเทีย รามอินทรา โซน 2
	33
	168.61

	บริษัท เรด โลตัส พร็อพเพอร์ตี้ จำกัด
	
	

	คอนโดมิเนียม
	
	

	บ้านแสนคราม
	265
	1,422.76

	บริษัท พลัส พร็อพเพอร์ตี้ จำกัด
	
	

	ทาวน์เฮ้าส์
	
	

	ทาวน์ พลัส อ่อนนุช-ลาดกระบัง
	6
	19.78

	ทาวน์ พลัส เกษตรนวมินทร์
	1
	4.50

	ทาวน์ พลัส ประชาอุทิศ
	26
	64.49

	ทาวน์ พลัส เทพารักษ์
	57
	147.32

	คอนโดมิเนียม
	
	

	ดี คอนโด อ่อนนุช-สุวรรณภูมิ
	23
	22.93

	บริษัท แสนสิริ แลนด์ จำกัด
	
	

	ทาวน์เฮ้าส์
	
	

	ทาวน์ อเวนิว พระราม 9
	115
	402.29

	คอนโดมิเนียม
	
	

	ดี คอนโด รามคำแหง
	1,099
	1,679.21

	บริษัท ปภานัน จำกัด
	
	

	คอนโดมิเนียม
	
	

	เดอะ เบส แจ้งวัฒนะ
	556
	1,049.30

	ดี คอนโด กะทู้
	556
	626.69


     11,963        14,711         34,238        41,952         43,424        35,727         58,072         47,697





   6,143           8,620         22,969         27,992          26,652         20,477         35,026         25,211
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				ตาราง 1 : โครงการทาวน์เฮาส์ใหม่ ที่เปิดขาย ปี 2554																		ตาราง 3 : จำนวนทาวน์เฮาส์เสนอขายแยกตามประเภทของผู้ประกอบการรายใหญ่ ครึ่งปีหลัง 2554

				พื้นที่		ครึ่งปีหลัง 2553						ครึ่งปีหลัง 2554										รายชื่อผู้ประกอบการ		ครึ่งปีหลัง 2553				ครึ่งปีหลัง 2554

						จำนวน		ยูนิต		% ต่อยูนิต		จำนวน		ยูนิต		% ต่อยูนิต								จำนวนโครงการ		ยูนิตเปิดขาย		จำนวนโครงการ		ยูนิตเปิดขาย

						โครงการ		เปิดขาย		ทั้งหมด		โครงการ		เปิดขาย		ทั้งหมด						บมจ.ควอลิตี้ เฮ้าส์		2		60		3		304

				ทิศเหนือ		19		2,265		28%		4		615		17%						บมจ.เค ซี พร็อพเพอร์ตี้		4		1,452		4		464

				ทิศตะวันออกเฉียงเหนือ		12		1,178		14%		7		648		18%						บมจ.โนเบิล ดีเวลลอปเมนท์		1		32		1		166

				ทิศตะวันออก		18		1,815		22%		5		158		4%						บมจ.ปริญสิริ		8		475		6		360

				ทิศตะวันตก		10		1,122		14%		5		1,184		32%						บมจ.พฤกษา เรียลเอสเตท		65		8,482		70		6,872

				ทิศใต้		8		1,827		22%		8		1,070		29%						บมจ.พร็อพเพอร์ตี้ เพอร์เฟค		5		416		4		474

				รวม		67		8,207		100%		29		3,675		100%						บมจ.ลลิล พร็อพเพอร์ตี้		5		219		5		167

				ที่มา: ฝ่ายวิจัยและพัฒนา บ.พลัส พร็อพเพอร์ตี้ จำกัด																		บมจ.แลนด์ แอนด์ เฮ้าส์		9		323		6		621

																						บมจ.ศุภาลัย		7		425		5		213

				ตาราง 2 : จำนวนเสนอขายทาวน์เฮาส์ ณ ครึ่งปีหลัง 2554																		บมจ.แสนสิริ		15		1,261		12		965

				พื้นที่		ครึ่งปีหลัง 2553						ครึ่งปีหลัง 2554										บมจ.อารียา พร็อพเพอร์ตี้		6		269		5		209

						จำนวน		ยูนิต		% ต่อยูนิต		จำนวน		ยูนิต		% ต่อยูนิต						บมจ.เอเชี่ยน พร็อพเพอร์ตี้ ดีเวลลอปเมนท์		6		588		13		1,094

						โครงการ		เปิดขาย		ทั้งหมด		โครงการ		เปิดขาย		ทั้งหมด						บมจ.เอสซี แอสเสท คอร์ปอเรชั่น		3		61		2		141

				ทิศเหนือ		98		6,893		27%		94		5,793		26%						บมจ.เอ็น ซี เฮ้าส์ซิ่ง		2		202		2		66

				ทิศตะวันออกเฉียงเหนือ		51		4,132		16%		44		3,521		16%						บจก.กฤษณา ดีเวลลอปเมนท์		1		32		1		30

				ทิศตะวันออก		70		5,576		22%		64		4,701		21%						บมจ.วังทอง กรุ๊ป		2		199		2		244

				ทิศตะวันตก		69		4,812		19%		58		4,704		21%						รวม		141		14,496		141		12,390

				ทิศใต้		39		4,045		16%		43		3,447		16%						ที่มา: ฝ่ายวิจัยและพัฒนา บ.พลัส พร็อพเพอร์ตี้ จำกัด

				รวม		327		25,458		100%		303		22,166		100%

				ที่มา: ฝ่ายวิจัยและพัฒนา บ.พลัส พร็อพเพอร์ตี้ จำกัด

				ตาราง 4 : ยอดขายทาวน์เฮาส์ในพื้นที่กรุงเทพมหานคร และปริมณฑล ครึ่งปีหลัง 2554

				พื้นที่		ครึ่งปีหลัง 2553								ครึ่งปีหลัง 2554

						จำนวนบ้าน		ยอด		%		ยอดขายเฉลี่ย		จำนวนบ้าน		ยอด		%		ยอดขายเฉลี่ย

						ที่เปิดขาย		ขายบ้าน		ยอดขาย		/เดือน/โครงการ		ที่เปิดขาย		ขายบ้าน		ยอดขาย		/เดือน/โครงการ

				ทิศเหนือ		6,893		3,815		55%		6.5		5,793		2,778		48%		4.9

				ทิศตะวันออกเฉียงเหนือ		4,132		2,576		62%		8.4		3,521		1,440		41%		5.5

				ทิศตะวันออก		5,576		3,161		57%		7.5		4,701		2,045		44%		5.3

				ทิศตะวันตก		4,812		2,940		61%		7.1		4,704		2,448		52%		7.0

				ทิศใต้		4,045		2,051		51%		8.8		3,447		1,571		46%		6.1

				รวม		25,458		14,543		57%		7.4		22,166		10,282		46%		5.7

				ที่มา: ฝ่ายวิจัยและพัฒนา บ.พลัส พร็อพเพอร์ตี้ จำกัด





EN Table

		

				Table 1 : New Supply of Townhouse Projects																		Table 3 : Number of Townhouse Supply Units by Main Developer

				Area		1H-2010						1H-2011										Developer		1H-2010				1H-2011

						Offer		Offer		% in each		Offer		Offer		% in each								Number of projects		Offer
Units		Number of projects		Offer
Units

						Projects		Units		area		Projects		Units		area						Quality House PLC.		2		60		3		304

				Northern		19		2,265		28%		4		615		17%						K.C. Property PLC.		4		1,452		4		464

				Northeastern		12		1,178		14%		7		648		18%						Noble Development PLC.		1		32		1		166

				Eastern		18		1,815		22%		5		158		4%						Prinsiri PLC.		8		475		6		360

				Western		10		1,122		14%		5		1,184		32%						Preuksa Real Estate PLC.		65		8,482		70		6,872

				Southern		8		1,827		22%		8		1,070		29%						Property Perfect PLC.		5		416		4		474

				Total		67		8,207		100%		29		3,675		100%						Lalin Property PLC.		5		219		5		167

				Source : Research & Development Department, Plus Property Co.,Ltd.																		Land and Houses PLC.		9		323		6		621

																						Supalai PLC.		7		425		5		213

				Table 2 : Total Supply of Townhouse Projects																		Sansiri PLC.		15		1,261		12		965

				Area		1H-2010						1H-2011										Areeya Property PLC.		6		269		5		209

						Offer		Offer		% in each		Offer		Offer		% in each						Asian Property Development PLC.		6		588		13		1,094

						Projects		Units		area		Projects		Units		area						SC Asset Corporation PLC.		3		61		2		141

				Northern		98		6,893		27%		94		5,793		26%						N.C. Housing PLC.		2		202		2		66

				Northeastern		51		4,132		16%		44		3,521		16%						Krisana Co.,Ltd.		1		32		1		30

				Eastern		70		5,576		22%		64		4,701		21%						Wangthong Group Co.,Ltd.		2		199		2		244

				Western		69		4,812		19%		58		4,704		21%						Total		141		14,496		141		12,390

				Southern		39		4,045		16%		43		3,447		16%						Source : Research & Development Department, Plus Property Co.,Ltd.

				Total		327		25,458		100%		303		22,166		100%

				Source : Research & Development Department, Plus Property Co.,Ltd.

				Table 4 : Absorption Rate of Townhouse Units in Bangkok and Vicinity

				Area		1H-2010								1H-2011

						Total
Offer Units		Total
Sold Units		%
Sold		Average Sold
Units / Month
/ Project		Total
Offer Units		Total
Sold Units		%
Sold		Average Sold
Units / Month
/ Project

				Northern		6,893		3,815		55%		6.5		5,793		2,778		48%		4.9

				Northeastern		4,132		2,576		62%		8.4		3,521		1,440		41%		5.5

				Eastern		5,576		3,161		57%		7.5		4,701		2,045		44%		5.3

				Western		4,812		2,940		61%		7.1		4,704		2,448		52%		7.0

				Southern		4,045		2,051		51%		8.8		3,447		1,571		46%		6.1

				Total		25,458		14,543		57%		7.4		22,166		10,282		46%		5.7

				Source : Research & Development Department, Plus Property Co.,Ltd.
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				Figure 1 : Absorption rate of Townhouse Units by Area

				Area		% Sold

						2H-2009		1H-2010		2H-2010		1H-2011		2H-2011

				Northern		50%		53%		55%		57%		48%

				Northeastern		42%		43%		62%		38%		41%

				Eastern		41%		50%		57%		57%		44%

				Western		51%		60%		61%		50%		52%

				Southern		46%		49%		51%		44%		46%

				Average		46%		51%		57%		52%		46%

				Figure 2 : Market Share of Townhouse by Price Level (MB.)

				Price Levels (MB)		Offer (Units)		% Market Share

				Lower than 1 MB		1,058		4%

				1-3 MB		16,472		77%

				3-5 MB		3,989		16%

				More than 5 MB		647		3%

				Total		22,166		100%

				Figure 3 : Absorption Rate of Townhouse by Price Level

				Price Levels (MB)		Offer Units in 1H-2010		% Sold Units in 1H-2010		Offer Units in 2H-2010		% Sold Units in 2H-2010		Offer Units in 1H-2011		% Sold Units in 1H-2011		Offer Units in 2H-2011		% Sold Units in 2H-2011

				Lower 1 MB		3,066		78%		3,305		78%		2,095		58%		1,058		37%

				1-3 MB		16,194		48%		17,496		54%		19,356		51%		16,472		48%

				3-5 MB		3,414		49%		4,178		57%		3,331		57%		3,989		43%

				More than 5 MB		356		50%		479		40%		404		32%		647		43%

				Total		23,030		56%		25,458		57%		25,186		49%		22,166		43%
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				ตาราง 2 เปรียบเทียบจำนวนโครงการ ยูนิตเสนอขาย และอัตราการดูดซับทาวน์เฮ้าส์ของครึ่งปีหลัง 2553 และครึ่งปีหลัง 2554

				พื้นที่		ครึ่งปีหลัง 2553								ครึ่งปีหลัง 2554

						จำนวนโครงการ		จำนวนยูนิตเสนอขาย		จำนวนยูนิตที่ขายได้		อัตราการดูดซับ (ร้อยละ)		จำนวนโครงการ		จำนวนยูนิตเสนอขาย		จำนวนยูนิตที่ขายได้		อัตราการดูดซับ (ร้อยละ)

				ทิศเหนือ		98		6,893		3,815		55%		94		5,793		2,778		48%

				ทิศตะวันออกเฉียงเหนือ		51		4,132		2,576		62%		44		3,521		1,440		41%

				ทิศตะวันออก		70		5,576		3,161		57%		64		4,701		2,045		44%

				ทิศตะวันตก		69		4,812		2,940		61%		58		4,704		2,448		52%

				ทิศใต้		39		4,045		2,051		51%		43		3,447		1,571		46%

				รวม		327		25,458		14,543		57%		303		22,166		10,282		46%
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2H11

		

																																																																										New Project 2H11 (Thai)				เช็ค(บางส่วน)อีกที												New Project 2H11 (ENG)

																																																																										ลำดับ		ชื่อโครงการ		ผู้ประกอบการ		ที่ตั้ง		จำนวนยูนิต		เดือนที่เปิดขาย				No.		Name of Project		Developer		Location		Total units		Mkt.
Month

																																																																										1		เรนด์ คอนโดมิเนียม		บจก.เวิสซัพพลาย		ถ.สุขุมวิท 23		49		ก.ค.				1		Rende condominium		Worth supply Co., Ltd.		Sukhumvit 23		49		Jul.

																																																																										2		บ้าน ลักซ์-สาทร		บจก.รักสาทร		ถ.เย็นอากาศ ซ.เมฆสวัสดิ์		18		ก.ค.				2		Baan Lux-Sathon		Lux-Sathon Co., Ltd.		Yenakard Rd. Soi Makesawat		18		Jul.

																																																																										3		ไอวี่ แอมพิโอ		บมจ.พฤกษา เรียลเอสเตท		ถ.รัชดาภิเษก ซ.4-6		289		ก.ค.				3		Ivy Ampio		Preuksa Real Estate PLC.		Ratchadapisek Rd. Soi 4-6		289		Jul.

																																																																										4		คอนโดดี รัชดา-ลาดพร้าว		บจก.คอนโดดี		ถ.รัชดาภิเษก ซ.19		70		ก.ค.				4		Condo Dee Ratchada-Ladprao		Condo Dee Co., Ltd.		Ratchadapisek Rd. Soi 19		70		Jul.

																																																																										5		เดอะบลิทซ์  พระราม 9 - หัวหมาก		บจก.โฮมเพลส ดีเวลลอปเม้นท์		ถ.พระราม 9 - ศรีนครินทร์		296		ก.ค.				5		The Bliz Rama 9- Hua Mak		Home Place Development Co., Ltd.		Rama IX - Sinakarindra Rd		296		Jul.

																																																																										6		แอปเปิ้ล คอนโด (เปิดขายบางส่วน)		บจก.แอปเปิ้ลคอนโด		ถ.สุขุมวิท 107, แบริ่ง 34/2		71		ส.ค.				6		Apple Condo (Partly Launch)		Apple Condo Co., Ltd.		Sukhumvit 107, Baring 34/2		71		Aug

																																																																										7		ไซมิส สุขุมวิท 39		บจก.ไซมิส แอสเสท		ถ.สุขุมวิท 39 (ซ.พร้อมพันธ์)		87		ส.ค.				7		Siamese sukhumvit 39		Siamese Asset Co., Ltd.		Sukhumvit 39 (Soi.Phromphan)		87		Aug.

																																																																										8		เดอะนิช โมโน บางนา (เปิดขายบางส่วน)		บจก.เสนาดีเวลลอปเม้นท์		ถ.บางนาตราด (กม.3 ฝั่งขาเข้า)		175		ส.ค.				8		The Niche Mono Bangna (Partly Launch)		Sena Development Co., Ltd.		Bangna-Trad Rd. (Km.3)		175		Aug.

																																																																										9		ทัวร์มาลีน คอนโด ไลท์ 2		บจก.เจริญนครพร็อพเพอร์ตี้		ถ.เจริญนคร ซ.14		126		ส.ค.				9		Tourmaline condo lite 2		Charoennakorn Property Co., Ltd.		Charoennakorn Rd. Soi 14		126		Aug.

																																																																										10		ไอคอนโด สุขุมวิท 103 (เปิดขายบางส่วน)		บจก.ไบรท์ ดีเวลลอปเมนท์		ถ.สุขุมวิท ซอย103, อุดมสุข 58		400		ก.ย.				10		I CONDO Sukhumvit 103 (Partly Launch)		Bright Development Co., Ltd.		Sukhumvit 103, Udomsuk 58		400		Sep

																																																																										11		โนเบิล ยูไนท์ คอนโดมิเนียม		บมจ.โนเบิล ดีเวลลอปเม้นท์		ถ.สุรศักดิ์		255		ก.ย.				11		Noble Unite condominium		Noble Development Co., Ltd.		Surasak Rd.		255		Sep.

																																																																										12		มาเวล เรสซิเดนท์		บจก.เอ็มเจอาร์  ดีเวลลอปเม้นท์		ถ.สุขุมวิท ทองหล่อ ซ.5		9		ก.ย.				12		Marvel Residence		MJR Development Co., Ltd.		Sukhumvit, Thong lor Soi 5		9		Sep.

																																																																										13		ศุภาลัย พรีเมียร์ เพลส อโศก-เพชรบุรี		บมจ.ศุภาลัย		ถ.เพชรบุรีตัดใหม่		645		ก.ย.				13		Supalai Premier Place Asoke-Petchburi		Supalai PLC.		New Petchburi Rd.		645		Sep.

																																																																										14		ไลฟ์ รัชดาภิเษก		บมจ.เอเชียนพร๊อพเพอร์ตี้		ถ.รัชดาภิเษก ซ.14-16		837		ก.ย.				14		Life ratchadapisek		Asian Property Development PLC.		Ratchadapisek Rd. Soi 14-16		837		Sep.

																																																																										15		เอมเมอรัลด์ เรสซิเดนท์  (เปิดขายบางส่วน)		บจก.พีทีซี.คอนโด		ถ.รัชดาภิเษก ซ.สุขร่วมกัน		425		ก.ย.				15		Emerald Residence  (Partly Launch)		P.T.C. Condo Co., Ltd.		Ratchadapisek Rd. Soi Sukruamkarn		425		Sep.

																																																																										16		บางกอก เฟลิช วิภาวดี 30		บจก.เจ้าพระยามหานคร		ถ.วิภาวดี 30		154		ก.ย.				16		Bangkok Feliz Vibhavadi 30		Chaopraya Mahanakorn Co., Ltd.		Vipawadee Rd. Soi 30		154		Sep.

																																																																										17		เดอะ ทรี อินเตอร์เชนจ์		บมจ.พฤกษา เรียลเอสเตท		ถ.ประชาราษฎร์ สาย 2		1,120		ก.ย.				17		The Tree Interchange		Preuksa Real Estate PLC.		Phacharat sai 2 Rd.		1,120		Sep.

																																																																										18		เดอะ เบส แจ้งวัฒนะ		บมจ.แสนสิริ		ถ.แจ้งวัฒนะ ซ.43-45		1,231		ก.ย.				18		The Base Chaengwattana		Sansiri PLC.		Chaengwattana Rd. Soi 43-45		1,231		Sep.

																																																																										19		ซัมเมอร์ การ์เด้น คอนโด (เปิดขายบางส่วน)		บจก.วินซัม		ถ.แจ้งวัฒนะ ซ.19		328		ก.ย.				19		Summer garden condo (Partly Launch)		Winsome Co., Ltd.		Chaengwattana Rd. Soi 19		328		Sep.

																																																																										20		เจพี สมาร์ท คอนโด		บจก.จักรไพศาล กรุ๊ป		ถ.แจ้งวัฒนะ ซ.26		77		ก.ย.				20		JP Smart Condo		Chakpaisarn group Co., Ltd.		Chaengwattana Rd. Soi 26		77		Sep.

																																																																										21		ราชพฤกษ์คอนโด		บจก.บ้านสุขในธรรม		ถ.ราชพฤกษ์ ต.บางรักน้อย		79		ก.ย.				21		Ratchaphruek Condo		Baan Suk Naitum Co., Ltd.		Ratchaphruek Rd. Tambon Bangraknoy		79		Sep.

																																																																										22		เดอะเครสท์ สุขุมวิท 24		บจก.เอสซี แอสเสท คอร์ปอเรชั่น		ถ.สุขุมวิท 24		82		ต.ค.				22		The Crest  Sukhumvit 24		SC Asset Corporation PLC.		Sukhumvit 24		82		Oct.

																																																																										23		เดอะเครสท์ สุขุมวิท 49		บจก.เอสซี แอสเสท คอร์ปอเรชั่น		ถ.สุขุมวิท 49		88		ต.ค.				23		The Crest  Sukhumvit 49		SC Asset Corporation PLC.		Sukhumvit 49		88		Oct.

																																																																										24		ดิ แอดเดรส สุขุมวิท 61		บมจ.เอเชียนพร๊อพเพอร์ตี้		ถ.สุขุมวิท 61		99		ต.ค.				24		The Address Sukhumvit 61		Asian Property Development PLC.		Sukhumvit 61		99		Oct.

																																																																										25		คอนโดเลต ดีเวล สุขุมวิท 26		บมจ.พฤกษา เรียลเอสเตท		ถ.สุขุมวิท 26		244		ต.ค.				25		Condolette Dwell Sukhumvit 26		Preuksa Real Estate PLC.		Sukhumvit 26		244		Oct.

																																																																										26		ลูกาโน คอนโดมิเนียม		บจก.ลูกาโน ดีเวลลอปเมนท์		ถ.ลาดพร้าว ซ.18		125		ต.ค.				26		Lugano condominium		Lugano Development Co., Ltd.		Ladprao Rd. Soi 18		125		Oct.

																																																																										27		รีเจ้นท์ โฮม 19		บจก.รีเจ้นท์ กรีน เพาเวอร์		ถ.สุขุมวิท 93		316		ต.ค.				27		Regent home 19		Regent Green Power Co., Ltd.		Sukhumvit 93		316		Oct.

																																																																										28		มายรีสอร์ท แอท ริเวอร์		บจก.อิควิตี  เรสซิเดนซ์ทัล เจ้าพระยา		ถ.จรัญสนิทวงศ์ ซ.72		123		ต.ค.				28		My resort @ river		Equity Residential Chaophya Co., Ltd.		Charansanitwong Rd. Soi 72		123		Oct.

																																																																										29		ดีคอนโด จรัญสนิทวงศ์		บมจ.แสนสิริ		ถ.บางขุนนนท์ ซ.14		445		ต.ค.				29		D condo Charansanitwong		Sansiri PLC.		Bangkoonnon Rd. Soi 14		445		Oct.

																																																																										30		ศุภาลัย ปาร์ค เอกมัย-ทองหล่อ		บมจ.ศุภาลัย		ถ.เพชรบุรีตัดใหม่		660		พ.ย.				30		Supalai Park Ekkamai-Thonglor		Supalai PLC.		New Petchburi Rd.		660		Nov.

																																																																										31		ลีโว ลาดพร้าว 18		บจก.ลลิล พร็อพเพอร์ตี้		ถ.ลาดพร้าว ซ.18		129		พ.ย.				31		Levo Ladprao 18		Lalin Property Co., Ltd.		Ladprao Rd. Soi 18		129		Nov.

																																																																										32		ยู ดีไลท์ 3 ประชาชื่น - บางซื่อ		บจก.แกรนยู ลิฟวิ่ง		ถ.ประชาชื่น ซ.26-27		783		พ.ย.				32		U Delight 3 Prachachuen - Bangsue		Grand U living Co., Ltd.		Prachachuen Soi 26-27		783		Nov.

																																																																										33		รีเจ้นท์ โฮม 20		บจก.รีเจ้นท์ กรีน เพาเวอร์		ถ.ประชาชื่น ซ.16		742		พ.ย.				33		Regent Home 20		Regent Green Power Co., Ltd.		Prachachuen Soi 16		742		Nov.

																																																																										34		เอสวัน พระราม 9		บจก.ลีฟวิ่ง แมทเธอร์		ถ.พระราม 9 ซ.45		360		พ.ย.				34		S1 Rama 9		Living matter Co., Ltd.		Rama IX Rd. Soi 45		360		Nov.

																																																																										35		ศุภาลัย ปาร์ค แคราย-งามวงศ์วาน		บมจ.ศุภาลัย		ถ.รัตนาธิเบศร์		697		พ.ย.				35		Supalai Park Khaerai-Ngamwongwan		Supalai PLC.		Rattanathibet Rd.		697		Nov.

																																																																										36		เดอะ เท็มโป ติวานนท์		บจก.บิลท์ แลนด์		ถ.ติวานนท์ ซ.1/1		166		พ.ย.				36		The Tempo Tiwanon		Building Property Co., Ltd.		Tiwanon Rd. Soi 1/1		166		Nov.

																																																																										37		เซ็นทริค ติวานนท์ สเตชั่น (เปิดขายบางส่วน)		บจก.เอสซี แอสเสท คอร์ปอเรชั่น		ถ.ติวานนท์		560		พ.ย.				37		Centric Tiwanon Station (Partly Launch)		SC Asset Corporation PLC.		Tiwanon Rd.		560		Nov.

																																																																										38		ยู ดีไลท์ เรสซิเดนซ์ (เปิดขายบางส่วน)		บจก.แกรนยู ลิฟวิ่ง		ถ.พัฒนาการ ซ.10		388		ธ.ค.				38		U Delight Residence (Partly Launch)		Grand U living Co., Ltd.		Pattanakarn Rd. Soi 10		388		Dec.

																																																																										39		ลุมพินี เมกะซิตี้ บางนา		บมจ.แอลพีเอ็น ดีเวลลอปเม้นท์		ถ. บางนา-ตราด กม.7.5		1,123		ธ.ค.				39		Lumpini Mega City Bangna		L.P.N. Development PLC.		Bangna Trad Rd. km. 7.5		1,123		Dec.

																																																																										40		ลุมพินี คอนโดทาวน์ รามอินทรา - ลาดปลาเค้า		บมจ.แอลพีเอ็น ดีเวลลอปเม้นท์		ถ.รามอินทรา-ลาดปลาเค้า		1,035		ธ.ค.				40		Lumpini Condotown Ramindra - Latplakhao		L.P.N. Development PLC.		Ramindra - Latplakhao Rd.		1,035		Dec.

																																																																										41-77		37 โครงการเดิมเปิดขายเพิ่ม						2,793						41-77		37  The old projects at sell rising						2,793

																																																																										รวม								17,699						Total								17,699

																																																																																		17,699														17,699



Attaphol:
ที่ตั้งโครงการ ถนนสุขุมวิท ซอย 23
จำนวน 50 ยูนิต
ราคาเริ่มต้น 3.8ล้านบาท
เวบไซต์ http://www.rendecondo.com
เบอร์โทรศัพท์ 089 009 0000

1,2 bed 35 sqm. 74 sq.m
park 70% ไม่รวมซ้อน
K. ขวัญ Sale

ขายหมดแล้ว !!!

ผู้สื่อข่าวรายงานว่า หลังจากได้สำรวจพบบริษัท เวิร์ธ ซัพพลายส์ จำกัดมีคนในตระกูลชินวัตรเป็นผู้ถือหุ้นหลัก 4 ราย ได้แก่ 1.นางสาวพิณทองทา ชินวัตร 51.2913% 2.นายพานทองแท้ ชินวัตร43.4783% 3.นางสาวแพทองธาร ชินวัตร 3.0652% และ 4.คุณหญิงพจมาน ณป้อมเพ็ชร์ 2.1652%ได้เข้ามารุกธุรกิจพัฒนาที่ดินเปิดตัวโครงการคอนโดมิเนียมใหม่ใจกลาง เมืองภายใต้ชื่อ"เรนด์ คอนโดมิเนียม สุขุมวิท 23"บนที่ 250ตารางวา ตรงข้ามอาคาร "ชินวัตรไหมไทย" ในซอยสุขุมวิท 23 ห่างสถานีรถไฟฟ้าอโศก 700 เมตรล่าสุด ได้ติดตามความคืบหน้าโครงการดังกล่าวซึ่งออกแบบเป็นอาคารโลว์ไรส์ 8 ชั้น 50 ยูนิต ราคาเริ่มต้นยูนิตละ 3.8-7 ล้านบาท หรือตารางเมตรละ 120,000 บาท เปิดพรีเซลให้ลูกค้าเข้าชมห้องตัวอย่าง 30-31 กรกฎาคมที่ผ่านมาปรากฏว่าสามารถปิดการขายห้องชุดทั้งหมดเรียบร้อยแล้ว

จากการสอบถามเจ้าหน้าที่ฝ่ายขายประจำโครงการพบว่า ในช่วงพรีเซล 2 วันนั้น ในวันแรกมีลูกค้าจองห้องชุดถึง49 ยูนิต คงเหลือเพียงยูนิตเดียวที่นำมาขายต่อในวันถัดมา และสามารถปิดการขายได้อย่างรวดเร็ว คาดว่าเป็นเพราะด้วยศักยภาพทำเลที่อยู่ไม่ไกลจากสถานีรถไฟฟ้าบีทีเอสและ รถไฟฟ้าใต้ดินสามารถเข้าออกได้ทั้งถนนสุขุมวิทและเพชรบุรีตัดใหม่ และในช่วงพรีเซลได้จัดโปรโมชั่นส่วนลดยูนิตละ 50,000 บาทแถมชุดครัว ตู้เย็น ไมโครเวฟ เครื่องซักผ้า และเครื่องปรับอากาศห้องชุดมี 2 แบบ คือ แบบ 1 ห้องนอน พื้นที่ใช้สอย 35.04-45.17 ตารางเมตร และแบบ 2 ห้องนอน พื้นที่ใช้สอย74.33-79.46 ตารางเมตร

จับกลุ่มเป้าหมายคนไทยและชาวต่างชาติโดยเฉพาะชาวญี่ปุ่นที่นิยมพักอาศัยใน ละแวกนี้โดยออกแบบฟังก์ชั่นห้องน้ำให้มีพื้นที่อาบน้ำ 2 ส่วนคือ พื้นที่อาบน้ำแบบชาวเวอร์ (ฝักบัว) และอ่างอาบน้ำ ซึ่งเป็นรูปแบบการใช้ชีวิตของคนญี่ปุ่นที่นิยมแช่น้ำอุ่นในอ่าง จึงเหมาะสำหรับคนไทยที่ต้องการซื้อไว้เพื่อลงทุนปล่อยเช่าด้วย โดยห้องขนาด 35 ตารางเมตรสามารถปล่อยเช่าได้เดือนละกว่า 30,000-40,000 บาท หรือคิดเป็นอัตราผลตอบแทนประมาณปีละ 8%
ปัจจุบันโครงการอยู่ระหว่างขออนุญาตรายงานการวิเคราะห์ลดผลกระทบสิ่งแวดล้อม (รายงานอีไอเอ) อนุญาตรายงานการวิเคราะห์ลดผลกระทบสิ่งแวดล้อม (รายงานอีไอเอ) กำหนดเริ่มก่อสร้างภายในช่วงปลายปีนี้ต้นปีหน้า และแล้วเสร็จในช่วงต้นปี 2556

ที่มา หนังสือพิมพ์ประชาชาติธุรกิจ
วันที่ 4 สิงหาคม 2554

Attaphol:
เปิดให้จอง 30 ก.ค.

Attaphol:
เปิดให้จอง 30 ก.ค.

Attaphol:
ประเภทโครงการ คอนโดมิเนียมสูง5ชั้น จำนวน18ยูนิต
ที่ตั้งโครงการ ถนนเย็นอากาศ ซอยเมฆสวัสดิ์
เนื้อที่โครงการ 2.12 ไร่
จำนวน 18 ยูนิต
แบบห้องพัก
BAAN LUX-SUAN 9 UNITS, AREA 312 - 370 SQ.M. 29 mb
BAAN LUX-AKAT 9 UNITS, AREA 320 - 370 SQ.M. 
ก่อสร้างแล้วเสร็จ กรกฎาคม 2012
เจ้าของโครงการ LUX-SATHON CO.,LTD.
เวบไซต์ www.lux-sathon.com
เบอร์โทรศัพท์ 026774099

5 blgd 5 fl มีสะ + โรงจอดรถทุกยูนิต

Attaphol:

Attaphol:
http://www.prakard.com/default.aspx?g=posts&t=334012
http://www.prakard.com/default.aspx?g=posts&t=330040
http://www.kobkid.com/forum/index.php/forum/show/13.24719
แล้วพิกัด แม่น ๆ คือตรงไหนหรอครับ ใช่ที่ว่าง ๆ ตรงข้ามเอสพลานาดเลยไหม ติดรถไฟฟ้าเลยปะ 
ได้ข่าวว่าอยู่ถนนรัชดา ขึ้นแถวเอสพลานาด เป็นคอนโดสูง 29 ชั้น
ตกลงพฤกษาเคาะแล้วครับ
ใช้brand ivy
ตัวโครงการค่อนไปทางสำนักงาน True
เปิดตัวปลายปี 
ความชัดเจนคงมีมาเรื่อยๆครับ
รอดูต่อไป 

 Ivy Ampio, 31 Storey : Ratchada
Name : Ivy Ampio
Developer : PS PCL.
Location : Ratchada Pisek Road
Project Description : 31 Storey Condominium Tower
Launch : March 2011 
http://www.skyscrapercity.com/showthread.php?t=1313215

ล่าสุดพฤกษาฯ ได้เปิดตัวคอนโดมิเนียมหรู ภายใต้ชื่อ โครงการ ไอวี่ แอมพิโอ เป็นคอนโดฯสูง  29 ชั้น จำนวน 289 ยูนิต มูลค่าโครงการ 1,350 ล้านบาท  ราคาเริ่มต้น 3.5  ล้านบาท ถึง 16.5 ล้านบาท  หรือเฉลี่ยตรม.ละ 1.1  แสนบาท โดยโครงการดังกล่าวขณะนี้ได้ผ่านความเห็นชอบจากสำนักนโยบายและแผนทรัพยากรธรรมชาติ และสิ่งแวดล้อม หรือ(สผ.) เรียบร้อยแล้ว   ปัจจุบันมียอดขายแล้ว 50% หลังจากเปิดตัวอย่างไม่เป็นทางการ มาตั้งแต่เดือนพ.ค. ที่ผ่านมา   ซึ่งกลุ่มลูกค้าเป้าหมายเป็นผู้บริหารบริษัท ทรู คอร์ปอเรชั่น   ตลาดหลักทรัพย์ฯ และอาคารสำนักงานแห่งใหม่ของบริษัท เอไอเอ  เป็นต้น คาดว่าจะสามารถปิดการขายได้ภายในสิ้นปีนี้ และใช้เวลาก่อสร้างประมาณ  2  ปี

Attaphol:
เลื่อนจาก Jun

Attaphol:
เลื่อนจาก Jun

Attaphol:
ที่ตั้งโครงการ : ถนนพระราม 9 ตัดกับถนนศรีนครินทร์ เขตสวนหลวง กรุงเทพมหานคร ห่างจากสถานีรถไฟฟ้า Airport Rail Link หัวหมาก ประมาณ 300 เมตร

ประเภทโครงการ : คอนโดมิเนียม สูง 8 ชั้น จำนวน 3 อาคาร
เนื้อที่ โครงการ : ประมาณ 3 ไร่ 3 งาน 4 ตารางวา
ประเภทห้อง : 1-2 ห้องนอน
พื้นที่ ใช้สอย : 29.19-46.94 ตารางเมตร
จำนวนห้อง : 296 ยูนิต
คาด ว่าก่อสร้างแล้วเสร็จ : กันยายน พ.ศ. 2555
ราคาเริ่มต้น : 899,000 บาท   /  - Bliz Condominium Rama 9 - Hua Mak บลิซ คอนโดมิเนียม พระราม 9 - หัวหมาก (33,000บาท/ตร.ม.)

เจ้าของโครงการ : บริษัท โฮมเพลส ดีเวลลอปเม้นท์ จำกัด
บลิซ คอนโดมิเนียม พระราม 9 - หัวหมาก 
           ฉลาด ที่จะเลือกและใช้ชีวิต กับคอนโดมิเนียมคุณภาพ มาตรฐานบ้านโฮมเพลส ผู้ดำเนินโครงการด้านอสังหาริมทรัพย์ มายาวนานกว่า 32 ปีเปิดให้จองสิทธิ์ BLIZ พระราม 9 - หัวหมาก 
ตั้งแต่วันที่ 3 มิถุนายน - 7 กรกฎาคม 2554 เลือกจองสิทธิ์ห้องสวยก่อนใคร ในราคา 8.99 แสนบาท ขนาดห้องเริ่มต้น 29.19 ตร.ม. เพียง 10 ยูนิตแรกเท่านั้น คลิกก่อนมีสิทธิ์ก่อน ! เลือกได้ตามใจคุณ  
     
สนใจ สอบถาม ข้อมูลเบื้องต้น ได้ที่ สำนักงานใหญ่ บริษัทโฮมเพลส ดีเวลลอปเม้นท์ จำกัด
โทร 02-319-5151 ต่อ 306

Attaphol:
ยังไม่รวม เพส 2 
รวมทั้งโครงการมี 3 อาคาร เพส 1 / 2 อาคาร / A =71 B=60 และ เพส 2 / C bldg.

Attaphol:
ประเภทโครงการ คอนโดมิเนียมสูง 7ชั้น จำนวน2อาคาร
ที่ตั้งโครงการ ถนนสุขุมวิท ซอย107(แบริ่ง 34/2)
เนื้อที่โครงการ 1-2-51 ไร่
จำนวน 131 ยูนิต
แแบห้องพัก
1 Bedroom Superior 33.00 - 35.00 ตร.ม.
1 Bedroom Deluxe 52.00 - 55.00 ตร.ม.
2 Bedroom Open Plan 52.00 - 55.00 ตร.ม.

เบอร์โทรศัพท์ 02 175 6315-8
เวบไซต์ http://www.applecondo.com

http://www.kobkid.com/forum/index.php/forum/show/13.42814

Attaphol:
ยังไม่รวม เพส 2 
รวมทั้งโครงการมี 3 อาคาร เพส 1 / 2 อาคาร / A =71 B=60 และ เพส 2 / C bldg.

Attaphol:
http://www.kobkid.com/forum/index.php/forum/show/13.41362
http://www.kobkid.com/forum/index.php/forum/show/13.46953
http://www.kobkid.com/market_detail.php?market_id=16621&zone_id=11

iamese39 หนึ่งในโครงการการพัฒนาของ Siamese Asset Co.,Ltd
โครงการอยู่ ในซอยสุขุมวิท39 จากตัวโครงการถึงห้างอิมโพเรียม และ BTS สถานที่พร้อมพงษ์ ประมาณ 1 กิโลเมตร   ออกแบบ A-49 ก่อสร้างโดยบริษัท ฤทธา  มีทั้งหมด 70-80 ยูนิต ราคาต่อตารางเมตรประมาร +/- 90,000 บาท

ทาง Siamese Asset จะทำ Exclusive sale เฉพาะลูกค้า Siamese Asset ปลายปีนี้ สนใจ ติดต่อ เพื่อรับสิทธิ Exclusive sale ได้ที่เบอร์ 084-388-1411 (sale office) gioia@siameseasset.co.th

ติดตามความเคลื่อนไหวของโครงการ Siamese ราชครู, Siamese 39 และความเคลื่อนไหวต่างๆของบริษัทไซมิส
ได้ ที่ facebook - http://www.facebook.com/pages/Siamese-Asset/264509813563925
และ twitter - https://twitter.com/siameseasset
http://www.siameseasset.co.th/
ข้อมูลโครงการ Siamese 39 คร่าวๆครับ

- ราคาโดยประมาณ 89,000-96,000 บาท/ตร.ม.   พืนที 40 ตร.ม.-150 ตร.ม. - Fully Furnish - ออกแบบโดย A49 - ก่อสร้างโดยบริษัท ฤทธา 

Project Name Siamese Thirty Nine 
Project Owner Siamese Asset Co.,Ltd. 
Location Sukhumvit 39 (Soi.Phromphan), Sukhumvit Road see map 
Building Type Condominium  7 storey 2 Basements 87 Units Parking 67 (common 54,private 13) 
Room Type Duplex, 1 Bedroom, 2 Bedroom and Penthouse  Building Area 9,994 SQ.M. 
Facilities Lobby, Fitness, Swimming Pool and Landscape on Ground Floor  
To be the luxury condominium as world class standard, Siamese Thirty Nine, an effort unit price started only 89,500 THB/SQ.M. which is designed by awarded designer, A49 and constructed by Ritta Co., Ltd. the best contractor in Thailand.

Attaphol:

Attaphol:

Attaphol:

Attaphol:
ประเภทโครงการ คอนโดมิเนียมสูง 8ชั้น จำนวน4อาคาร
ที่ตั้งโครงการ ถนน บางนา-ตราด(กม.4 ฝั่งขาเข้า)
เนื้อที่โครงการ 6-1-4.3 ไร่
จำนวน 643 ยูนิต
เจ้าของโครงการ บริษัท เสนาดีเวลลอปเม้นท์ จำกัด (มหาชน)
ราคาเริ่มต้น 1.5ล้านบาท
เวบไซต์ http://www.thenichecondo.com/mono/main/home/

http://www.kobkid.com/forum/index.php/forum/show/13.27312

Attaphol:

Attaphol:
ประเภทโครงการ คอนโดมิเนียม สูง 8 ชั้น จำนวน 4 อาคาร
ที่ตั้งโครงการ ถนนสุขุมวิท ซอย103 (อุดมสุข 58)
เนื้อที่โครงการ 9 ไร่ 1 งาน 43.5 ตารางวา
จำนวนห้องพัก 840 ยูนิต
ก่อสร้างแล้วเสร็จ กลางปี2556
เจ้าของโครงการ บริษัท ไบรท์ ดีเวลลอปเมนท์ กรุงเทพ จำกัด(บริษัทในเครือ พร๊อพเพอร์ตี้ เพอร์เฟค)
เบอร์โทรศัพท์ 1375
เวบไซต์ http://www.icondothailand.com/index.aspx

http://www.kobkid.com/forum/index.php/forum/show/13.43852

Attaphol:
http://www.kobkid.com/forum/index.php/forum/show/13.47758

ประเภทโครงการ คอนโดมิเนียมสูง6ชั้น จำนวน1อาคาร
ที่ตั้งโครงการ ทองหล่อ ซอย5
เนื้อที่โครงการ 233 ตารางวา
แบบห้องนอน 3 Bedrooms-Penthouse
ขนาด 233-486 ตร.ม.
ราคาเริ่มต้น 50 ล้านบาท
สิ่งอำนวยความสะดวก
- สระว่ายน้ำแบบ Infinity edge pool และ ห้องฟิตเนตส่วนตัว
- Private lift พร้อมระบบรักษาความปลอดภัยตลอด 24 ชั่วโมง
- พื้นที่จอดรถส่วนตัว
เจ้าของโครงการ บริษัท เอ็ม เจ อาร์ ดีเวลลอปเม้นท์ จำกัด
เบอร์โทรศัพท์ 02 185 3100
เวบไซต์ http://www.mjrd.co.th/thonglor5/en/home.html

Attaphol:
ทราบข่าวจากคุณโบ
ซอยด้านล่าง สถานี BTS ทองหล่อ

Attaphol:
เปิดตัว N/A 54 - ศุภาลัย พรีเมียร์ แยกอโศก มูลค่าโครงการ 2.6 พันล้านบาท จำนวนห้อง 670ยูนิต 

http://www.kobkid.com/forum/index.php/forum/show/13.44345

ที่ตั้งโครงการ ถนนเพชรบุรี
จำนวน670ยูนิต
เจ้าของโครงการ บริษัท ศุภาลัย จำกัด (มหาชน)
เปิดจองวันที่ 24-25 ก.ย.54
เบอร์โทรศัพท์ 02 251 4888
เวบไซต์ http://www.supalai.com

http://www.skyscrapercity.com/showthread.php?t=1232785
Supalai Premier Place Asoke-Petchburi, 35 Storey : Asoke 
http://www.skyscrapercity.com/showthread.php?t=1434109
--------------------------------------------------------------------------------

Name : Supalai Premier Place Asoke-Petchburi
Developer : Supalai Public Company Limited
Project Description : 35 Storey Condominium Tower
Location : New Petchburi Road, Next to former Japan Embassy. Asoke
Launch : 1Q 2011

Project Description : a highrise condominium Tower with more than 600 units
Launch : September 2011  

พื้นที่โครงการ  4 – 2 – 48.5 ไร่
ลักษณะโครงการ คอนโดมิเนียมหรู สูง 38 ชั้น 1 อาคาร
ประเภทห้อง Studio และ 1-3 ห้องนอน
พื้นที่ ใช้สอย  33.5-113 ตารางเมตร
จำนวนยูนิตร้านค้า   แบ่งเป็นห้องพักอาศัย  645 ยูนิต และร้านค้า  8 ยูนิต รวมยูนิตทั้งหมด 653 ยูนิต

สิ่งอำนวยความสะดวก
 -สระ ว่ายน้ำ   ขนาด 8 x 24 m.
 -ห้องออกกำลังกาย Fitness , ซาวน่า
 -จอด รถรองรับภายในและภายนอกอาคาร
 -พื้นที่สีเขียว 3,100 ตร.ม.
 -สระ ว่ายน้ำแบบ Infinity edge pool พร้อมสระว่ายน้ำเด็ก
 - ที่จอดรถสามารถจอดได้ ทั้งภายในและภายนอกอาคาร   
 - ส่วน Fitness สระว่ายน้ำ อยู่บนชั้น 8 เข้าถึงได้ง่าย ตกแต่ง Interior และจัดภูมิทัศน์สวยงาม
- ดาดฟ้ามี Sky lounge สูง 9 ม. + ห้องประชุม  
- อุ่นใจกับมาตรฐานสูงสุดของระบบรักษาความปลอดภัย ประกอบด้วย กล้องวงจรปิด (CCTV), VDO Door Phone, ระบบป้องกันอัคคีภัย Smoke & Heat Detector และ Fire Alarm 
- เจ้าหน้าที่รักษาความปลอดภัยตลอด 24 ชั่วโมง

นอก จากนี้  บริเวณด้านหน้าของตึก ที่ผนังอาคารจอดรถออกแบบมีเอกลักษณ์, ใช้ form 6 เหลี่ยม เรขาคณิตดูทันสมัย ทันสมัยด้วยระบบอินเตอร์เน็ต ภายใต้แนวคิด Supalai Cyber Village เพิ่มศักยภาพการสื่อสารเพราะสามารถเชื่อมต่ออินเตอร์เน็ตความเร็วสูง (Hi-speed Internet Broadband) และเลือกใช้บริการ Home Solution เพื่อครอบครัวทันสมัย

Attaphol:
ไม่รวมร้านค้า 8 ยูนิต
รวมยูนิตรวม 653 ยูนิต  แบ่งเป็นห้องพักอาศัย  645 ยูนิต, ร้านค้า  8 ยูนิต

Attaphol:
ไม่รวมร้านค้า 8 ยูนิต
รวมยูนิตรวม 653 ยูนิต  แบ่งเป็นห้องพักอาศัย  645 ยูนิต, ร้านค้า  8 ยูนิต

Attaphol:

http://www1.ap-thai.com/Life/huaikhwang/index.html
http://www.kobkid.com/forum/index.php/forum/show/13.44796
http://www.kobkid.com/forum/index.php/forum/show/13.47811
Life ratchadapisek, 36+35 Storey : Ratchadapisek
Name : Life ratchadapisek
Developer : Asian Property PCL.
Project Description : 2 highrise condominium Towers
Location : Ratchadapisek Road
Launch : August 2011 

http://www.skyscrapercity.com/showthread.php?t=1433033
http://www1.ap-thai.com/Life/home.html

Life @ Ratchada Lad Phrao
Life @ Ratchada - Suthisan
Life @ Ratchada - Huai Khwang
จองไปแล้ว มาบอกข้อมูลเพิ่มเติมเผื่อใครสนใจ
ส่วนกลางอลังการดีค่ะ สระว่ายนำ้ๆเกลืออยู่ท๊อปฟลอร์ของทั้งสองตึก มีสวนและฟิตเนสด้วย
มีสวน ใหญ่ 1 ไร่ติดถนน 1.6 ไร่อยู่ด้านหลังชั้นแปด ดีไซน์ตึกคล้ายๆริทึมอ่อนนุชเลย
ราคาแปดหมื่นปลายๆ ชั้น 14 ตกแต่งพร้อม แต่ไม่แถมเครื่องใช้ไฟฟ้า
เห็นบอกว่าเสร็จปี 2014 ค่ะ
ห่างรถไฟฟ้า 400 ม.
ไม่มีรถรับส่ง 

Life รัชดาภิเษกอยู่ไกล้อะไรบ้างก็มีสิ่งอำนวยความสะดวกบนถนนรัชดาเยอะครับ เช่น เอสพลานาดฟอร์จูนโรบินสัน Big C Extra ทั้งหมดนี้อยู่ตรงหัวๆรัชดาตัดพระราม9
อนาคตก็มีCentral รัชดา และ สวนลุมไนท์บาร์ซ่าครับส่วนสถานบันเทิงยามกลางคืนขับรถผ่านก็เยอะอยู่นะครับ วัยรุ่นชอบแต่ไม่รู้จะให้ความเห็นยังไงไม่เคยเที่ยวอ่า ส่วนจะไป Central ลาดพร้าว Union Mall, Major รัชโยธิน ก็ไม่ไกลครับ

เจาะลึกตัวโครงการ
โครงการ Life รัชดาภิเษก จัดเป็นโครงการที่ใหม่ และหรูสุดแล้วในBrand“Life” ของ AP โดยสร้างเป็นตึกคู่ สูง 35 และ 36 ชั้น บนเนื้อที่ 5ไร่ 2งานวางตึกแนวเหนือใต้ห้องจะมีทิศเหนือใต้เท่านั้นสิ่งอำนวยความสะดวกแยกตึก กันไปเลย Lobbyมีเชื่อมกันโดยวางสิ่งอำนวยความสะดวกไว้ที่ชั้นบนสุด การออกแบบไม่เหมือนLifeที่ผ่านๆมา ดูดีกว่าพอสมควร แต่ก็ยังสู้ Brand อื่นๆของตัวเองอย่างRythmกับ Address ไม่ได้นะ
ส่วนพักอาศัยเริ่มจากชั้น 7 ถึง 35 ห้องที่ขายเป็นแบบ FullyFurnishedพร้อมแอร์ และเฟอร์ลอยตัวหลายชิ้นนะครับ แต่ไม่มีม่าน เพดานสูง2.65 เมตรรูปแบบห้องก็ออกแบบได้ค่อนข้างดี แต่บางแบบระเบียงจะเล็กมากพอวางคอมแอร์แล้ว แทบทำไรที่ระเบียงไม่ได้เลยบังวิวอีกต่างหากแต่โดยรวมแล้วถือว่าดีนะครับ สาธารณูปโภคสิ่งอำนวยความสะดวกครบครับ จัดเต็ม

สิ่งอำนวยความสะดวก
* Lobby
* สระว่ายน้ำ 2 สระ ตึกละสระ เป็นระบบเกลือ สระยาว 43เมตรแบบ infiniteedge pool พร้อม spa bed ผมว่าเค้าออกแบบสระได้ดีเป็นโค้งๆมีมุม privateไม่ใช่สระตรงๆสี่เหลี่ยมธรรมดาๆ
* มุม BBQ
* Fitness
* Stream
* ลิฟท์ระบบ key card ล็อคชั้นใครชั้นมัน
* ที่จอดรถ 500 คัน แยก Visitor มีที่จอดต่างหาก

New Updated

14 ต.ค. - 16 ต.ค. 54 : คอนโด Life รัชดาภิเษก ราคา 3.79 ล้าน* พบฟังก์ชั่นพิเศษ 2 ห้องนอนแต่ครบ,พร้อม Party หวานๆ ในงาน The Sweetest Party 14 ต.ค. นี้ เซอร์ไพร์สกับเซเลบริตี้ พร้อมแชร์ประสบการณ์ความรักที่นี่ที่เดียว โทร. 02-610-3333 www.ap-thai.com

Attaphol:   
http://prakard.com/default.aspx?g=posts&t=461196
ประเภทโครงการ คอนโดมิเนียม สูง 8 ชั้น
ที่ตั้งโครงการ ถนนรัชดาภิเษก ใกล้ MRT ห้วยขวาง
ราคาเริ่มต้น 1.49 ล้านบาท
เวบไซต์ http://www.emerald-condo.com/
เบอร์โทรศัพท์ 02 692 8877 
http://www.kobkid.com/forum/index.php/forum/show/13.45449
http://www.prakard.com/default.aspx?g=posts&t=461196

เป็นเจ้าของเดียวกับโรงแรมดิเอมเมอรัล  1 ห้องนอน 28 ตรม. เพราะออกแบบได้ดี ดูไม่อึดอัด ที่สำคัญ ราคารวม แค่ 2 ล้านนิดๆ
แต่เท่าที่ดู ห้องมุมสวยๆ ถูกจองไปทั้งแถบแล้ว โดยเฉพาะตึกแรก ที่จะเห็นวิวของถนนรัชดา

ขนาด 2 นอน ประมาณ 51 ตรม. ก็ราคาประมาณ 3 ล้านกว่าๆ ราคาอย่างนี้ ในย่านนี้ ผมว่าไม่น่ามีแล้วนะ มุมดีๆ เห็นถูกจองไปเกือบหมดเหมือนกัน

Parking 45%

Attaphol:
เปิดตึก A-C ก่อน ตึก B ติดสระยังไม่เปิด

Attaphol:
เปิดตึก A-C ก่อน ตึก B ติดสระยังไม่เปิด

Attaphol:
1-2 bed 28-47 sq.m.
http://www.kobkid.com/forum/index.php/forum/show/13.46875
ประเภทโครงการ คอนโดมิเนียมสูง8ชั้น จำนวน1อาคาร
ที่ตั้งโครงการ ถนนวิภาวดี ซอย30
เนื้อที่โครงการ 399 ตารางวา
จำนวน 154 ยูนิต
แบบห้องพัก
1ห้องนอน 26-40 ตารางเมตร
2ห้องนอน 41-47 ตารางเมตร
ราคาเริ่มต้น 1.70 ล้านบาท
ก่อสร้างแล้วเสร็จ ต้นปี 2556
เจ้าของโครงการ บริษัท เจ้าพระยามหานคร จำกัด (มหาชน)
เวบไซต์ http://www.bangkokfeliz.com/vibhavadi30/
เบอร์โทรศัพท์ 02 513 1122

Attaphol:
 The Tree Interchange, 40 Storey : Riverside-Kiak Kai
Name : The Tree Intechange
Developer : Prueksa Public Company Limited
Project Description : 40 Storey Condominium Tower
Location : Bang Po, Kiak Kai
Launch : September 2011 
http://www.skyscrapercity.com/showthread.php?t=1441585

 ความคิดเห็นโครงการ คอนโด The Tree Interchange condominium เดอะ ทรี อินเตอร์เชนจ์ คอนโดมิเนียมhttp://www.kobkid.com/forum/index.php/forum/show/13.46240

ประเภทโครงการ คอนโดมิเนียมสูง 40 ชั้น จำนวน2อาคาร
ที่ตั้ง ถนนประชาราษฎร์ สาย 2 ข้าง Big C
พื้นที่โครงการ ประมาณ 6-1-55 ไร่
จำนวนห้อง 1123 ห้อง (1120 ห้องชุด กับ 3 ร้านค้า
ขนาดห้องพัก
-Cooper ขนาด 22 ตร.ม.
-Studio ขนาด 29.50 ตร.ม.
-1 Bed ขนาด 35 ตร.ม.
-2 Bed ขนาด 63 ตร.ม.
-2 Bed Corner ขนาด 58 ตร.ม.

ที่จอดรถ 485 คัน (ไม่รวมจอดซ้อนคัน) 43%
เริ่มก่อสร้าง มิถุนายน 2555
แล้วเสร็จประมาณ กันยายน 2557
ราคาเริ่มต้น 1.29 ล้านบาท
เจ้าของโครงการ บริษัท พฤกษา เรียลเอสเตท จำกัด (มหาชน)
เบอร์โทรศัพท์ 1739

Attaphol:
เปิดขายก่อน 2 ตึกแรก อีก 2 ตึกเปิดทีหลัง

Attaphol:
เปิดขายก่อน 2 ตึกแรก อีก 2 ตึกเปิดทีหลัง

Attaphol:
ประเภทโครงการ คอนโดมิเนียมสูง8ชั้น จำนวน1อาคาร
ที่ตั้งโครงการ ถนนแจ้งวัฒนะ ซอย26(หลังเซ็นทรัลแจ้งวัฒนะ)
จำนวน 77 ยูนิต
ราคาเริ่มต้น 39,000 บาท/ตรม.
เจ้าของโครงการ จักรไพศาล กรุ๊ป
เวบไซต์ http://www.jpsmartcondo.com/
เบอร์โทรศัพท์ 082 788 8222
http://www.kobkid.com/forum/index.php/forum/show/13.46708

Attaphol:
Name : The Crest
Developer : SC Asset PCL
Project Description : 8-9 Storey Condominium
Location : Sukhumvit 24
Launch : October 2011 

http://www.skyscrapercity.com/showthread.php?t=1433535
http://www.kobkid.com/forum/index.php/forum/show/13.49606
เปิดตัว N/A 54 - เดอะเครสท์ สุขุมวิท 24 คอนโดมิเนียม 8 ชั้น ติดสวนเบญจสิริ ใกล้บีทีเอส พร้อมพงษ์ จำนวน 82 ยูนิต มูลค่า 650 ล้านบาท

เอสซี แอสเสท คอร์ปอเรชั่น (SC) :  คอนโด เดอะเครสท์ ทำเลสุขุมวิท ใกล้ห้างสรรพสินค้า ดิ เอ็มโพเรียม
แบบห้องพัก
1 ห้องนอน ขนาด 46.15 - 60.39 ตร.ม.
2 ห้องนอน ขนาด 66.61 - 80.61 ตร.ม.
Duplex ขนาด 230.12 ตร.ม.
ราคาเริ่มต้น 6.79 ล้านบาท

Attaphol:
Name : The Crest
Developer : SC Asset PCL
Project Description : 8-9 Storey Condominium
Location : Sukhumvit 24
Launch : October 2011 

http://www.skyscrapercity.com/showthread.php?t=1433535
http://www.kobkid.com/forum/index.php/forum/show/13.49606
เปิดตัว N/A 54 - เดอะเครสท์ สุขุมวิท 24 คอนโดมิเนียม 8 ชั้น ติดสวนเบญจสิริ ใกล้บีทีเอส พร้อมพงษ์ จำนวน 82 ยูนิต มูลค่า 650 ล้านบาท

เอสซี แอสเสท คอร์ปอเรชั่น (SC) :  คอนโด เดอะเครสท์ ทำเลสุขุมวิท ใกล้ห้างสรรพสินค้า ดิ เอ็มโพเรียม
แบบห้องพัก
1 ห้องนอน ขนาด 46.15 - 60.39 ตร.ม.
2 ห้องนอน ขนาด 66.61 - 80.61 ตร.ม.
Duplex ขนาด 230.12 ตร.ม.
ราคาเริ่มต้น 6.79 ล้านบาท

Attaphol:
http://www.ap-thai.com/campaign/the_address_sukumvit61/th/
http://www.ap-thai.com/campaign/the_address_sukumvit61/map.html   สำนักงานขายอยู่ตึก RCD BLDG
http://www.kobkid.com/forum/index.php/forum/show/13.48370
ประเภทโครงการ คอนโดมิเนียมตกแต่งครบ สูง8ชั้น จำนวน1อาคาร
ที่ตั้งโครงการ ถนนสุขุมวิท ซอย61
เนื้อที่โครงการ 550 ตารางวา
จำนวน 96 ยูนิต
ราคาเริ่มต้น 5.95 ล้านบาท
เจ้าของโครงการ Asian Property Development PLC.
หมายเลขโทรศัพท์ 02 610 3333

Attaphol:
http://www.kobkid.com/forum/index.php/forum/show/13.48589

Attaphol:
http://www.kobkid.com/forum/index.php/forum/show/13.47467
ประเภทโครงการ คอนโดมิเนียม ตกแต่งพร้อมเฟอร์นิเจอร์ สูง 8 ชั้น จำนวน 1 อาคาร
ที่ตั้งโครงการ ถนนลาดพร้าว ซอย18
เนื้อที่โครงการ 3 งาน 62 ตารางวา
จำนวนห้อง 125 ยูนิต
แบบห้องพัก 1 ห้องนอน
ขนาด 28.92-47.7 ตารางเมตร
ราคาเริ่มต้น 1.45 ล้านบาท
ก่อสร้างแล้วเสร็จ กรกฎาคม พ.ศ. 2556
เจ้าของโครงการ บริษัท ลูกาโน ดีเวลลอปเมนท์ จำกัด
เบอร์โทรศัพท์ 088 675 5566
เวบไซต์ http://www.lugano.co.th

Attaphol:
“มายรีสอร์ท แอท ริเวอร์” ย่านจรัญสนิทวงศ์ 72 
http://www.skyscrapercity.com/showthread.php?t=1153211
1.โครงการมายรีสอร์ท แอท ริเวอร์ ย่านจรัญสนิทวงศ์ 72 ติดริมแม่น้ำเจ้าพระยา พื้นที่ประมาณ 1 ไร่ เดิมคือโครงการฮาเบอร์วิลล์ มีความสูงกว่า 30 ชั้น แต่พัฒนาไปได้เพียง 50% เจ้าของเดิมก็ประสบปัญหาด้านการเงิน บริษัทจึงซื้อสินทรัพย์ดังกล่าวมาจากธนาคารไทยพาณิชย์ จำกัด (มหาชน) หรือ SCB มูลค่า 150 ล้านบาท พัฒนาในรูปแบบคอนโดมิเนียม และทาวน์เฮาส์บริเวณด้านหน้าโครงการประมาณ 10 ยูนิต มูลค่าโครงการประมาณ 2,000 ล้านบาท ดำเนินงานภายใต้บริษัท อิควิตี เจ้าพระยา จำกัด ด้วยทุนจดทะเบียน 200 ล้านบาท คาดว่าจะสามารถเปิดตัวได้ประมาณไตรมาส 3 หรือไตรมาส 4 ของปีนี้ ขณะนี้อยู่ระหว่างการออกแบบโครงการ

Attaphol:
โครงการตั้งอยู่บนถนนบางขุนนนท์ ซอย 14 ฝั่งตรงข้ามหอพักพยาบาลศิริราช บนเนื้อที่ 5 ไร่ เป็นอาคารสูง 8 ชั้น 2 อาคาร รูปแบบเป็นห้องสตูดิโอ พื้นที่ใช้สอย 30 ตารางเมตร รวม 445 ยูนิตราคาขายเริ่มต้น 1 ล้านบาท มูลค่าโครงการประมาณ 400-500 ล้านบาท 
http://www.kobkid.com/forum/index.php/forum/show/13.48392
http://www.kobkid.com/forum/index.php/forum/show/13.36732

Attaphol:
http://www.kobkid.com/forum/index.php/forum/show/13.48475

ประเภทโครงการ คอนโดมิเนียมสูง 44 ชั้น จำนวน 1 อาคาร
ที่ตั้งโครงการ ถนนเพชรบุรีตัดใหม่
เนื้อที่โครงการ 5-1-21 ไร่
จำนวน จำนวน 660 ยูนิต ร้านค้า 10 ยูนิต
ขนาดห้องพัก 34.5 – 74 ตร.ม.
ราคาเริ่มต้น 1.79 ล้านบาท
เจ้าของโครงการ บริษัท ศุภาลัย จำกัด(มหาชน)
เบอร์โทรศัพท์ 02-318-2888

Attaphol:
ประเภทโครงการ คอนโดมิเนียมสูง 8ชั้น จำนวน1อาคาร
ที่ตั้งโครงการ ถนนลาดพร้าว ซอย18
เจ้าของโครงการ บริษัท ลลิล พร็อพเพอร์ตี้ จำกัด (มหาชน)
เวบไซต์ http://www.lalinproperty.com/Th/condo_register.php
http://www.kobkid.com/forum/index.php/forum/show/13.47885

Attaphol:
http://www.kobkid.com/forum/index.php/forum/show/13.48458
ประเภทโครงการ คอนโดมิเนียม Low Rise ทำเล พระราม9
จำนวน360ยูนิต
ราคาเริ่มต้น 1.59ล้านบาท
เจ้าของโครงการ บริษัท ลีฟวิ่ง แมทเธอร์ จำกัด
เวบไซต์http://www.s1condo.com/

Attaphol:
ประเภทโครงการ คอนโดมิเนียมสูง 34 ชั้น จำนวน1อาคาร
ที่ตั้งโครงการ ถนนรัตนาธิเบศร์
เนื่อที่โครงการ 4ไร่ 1งาน 47.8 ตารางวา
แบบห้องพัก สตูดิโอ-2ห้องนอน
ขนาด 31-72 ตารางเมตร
ก่อสร้างแล้วเสร็จปี 2557
เบอร์โทรศัพท์ 02 589 7999
http://www.kobkid.com/forum/index.php/forum/show/13.47487

Attaphol:
http://www.kobkid.com/forum/index.php/forum/show/13.48720
http://www.kobkid.com/forum/index.php/forum/show/13.49832
Name : Centric Scene Tiwanont
Developer : SC Asset PCL.
Project Description : 41 and 36 storey condominum towers
Location : Tiwanont, near Tiwanont Station
Launch : October 2011 

ประเภทโครงการ คอนโดมีเนียมตรงแต่ครบ สูง 36 และ41 ชั้น จำนวน1อาคาร
ที่ตั้งโครงการ 100 เมตร จาก สถานีMRTติวานนท์
จำนวน 1,060 ยูนิต
ราคาเริ่มต้น 1.69 ล้านบาท
เริ่มขายโครงการวันที่ 5 พ.ย.54
เจ้าของโครงการ บริษัท SC Asset จำกัด(มหาชน)
เบอร์โทรศัพท์ 1749 กด 17

Attaphol:
http://www.grandu.co.th/udelight/Registration/index.php?status=register_complete&name=zdGwvsV8fM252L6nyOzK1MPUyqHYxXx8cG9tNzIxNEBob3RtYWlsLmNvbQ==

http://www.prakard.com/default.aspx?g=posts&t=459933
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Figure 4: Asking Price (Baht / Sq.m.) by Area in 2004 to 2011
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Figue 3: Annum Damand in 2004 to 2011
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แผนภาพ 2 : จำนวนยูนิตเสนอขาย  ตั้งแต่ ปี 2547 - 2554
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Figure 4: Asking Price (Baht / Sq.m.) by Area in 2004 to 2011
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Figue 3: Annum Damand in 2004 to 2011
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Figure 1: Annual Units Completed  and Total Stock 1993-2017F
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